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Introduccién

El objetivo de este trabajo consiste en conocer
la manera como los individuos se identifican a sf
mismos en una determinada posicién social, en-
marcada en sus propios criterios de clasificacién
acerca del conjunto de los individuos en la socie-
dad. Indagamos cudles son los criterios que ellos
utilizan para categorizar a los demds en la sociedad,
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asumiendo que la evaluacién realizada por las per-
sonas para posicionarse a si mismas se basa en siste-
mas de clasificacién.

El articulo se refiere a cémo la gente representa
las desigualdades entre grupos sociales en la sociedad,
pregunta cldsica en sociologia desde el siglo XIX. Al
inicio del siglo XX, la nocién de clase social asociada
a desigualdades socioeconémicas fue replanteada por
Weber ([1922]1964), quien distinguié el concepto
de status, referido a una percepcidn relativamente
consensual acerca de una jerarquia social, agregando
también que bajo ciertas condiciones la situacién de
clase puede llegar a constituir un sentido comparti-
do, una “comunidad”.

Investigaciones empiricas recientes en numerosos
paises han observado que la mayor parte de la pobla-
ci6n identifica su status social subjetivo en las posicio-
nes intermedias, particularmente cuando debe respon-
der una pregunta habitual en las encuestas en la que
se le pide posicionarse en una escala estindar (Evans
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y Kelley, 2004; Kelley y Kelley, 2009; Forsé y Parodi,
2011; Lindemann y Saar, 2014; Poppitz, 2016). No-
toriamente, esto también ocurre en América Latina,
una de las regiones con mayores desigualdades (Casti-
llo, Miranda y Madero, 2013; Lora y Fajardo, 2013;
PNUD, 2017). Ademds, en diversos paises existe una
preferencia por una autoidentificacién de clase media,
cuando en encuestas se solicita a los individuos elegir
la clase a la que pertenecen entre varias alternativas
(Valenzuela ez al., 2008; Andersen y Curtis, 2012;
Haddon, 2015). La aparente incongruencia entre esto
y las marcadas desigualdades socioeconémicas en so-
ciedades como las de Latinoamérica ha sido destacada
como un tema relevante en estudios recientes (Costa,
2009; Castillo, Miranda y Madero, 2013). En par-
ticular, se ha senalado que, en el caso de Chile, este
sentimiento de pertenencia a las clases medias coexiste
con una percepcion de inestabilidad de las posiciones
intermedias (Araujo y Martuccelli, 2011; 2014).

El contraste entre la condicién objetiva de las per-
sonas en una estructura de clases sociales y la tenden-
cia a posicionarse subjetivamente en el centro de la es-
cala social conduce a preguntarse qué ocurre con ese
posicionamiento cuando los individuos piensan en la
jerarquia social de acuerdo con sus propios criterios.
A este respecto, para conocer mejor como los indivi-
duos definen su posicion social y la de los demds, ne-
cesitamos ir mds alld de supuestos subyacentes acerca
de cudles son sus principales formas de categorizar o
construir “mapas mentales” sobre las diferencias socia-
les, qué posiciones sociales distinguen y qué criterios
utilizan diversos grupos socioeconémicos (Lamont y
Fournier, 1992; Lamont y Molndr, 2002), innovando
con respecto a los datos habitualmente obtenidos de
encuestas. Sabemos que la evaluacién subjetiva
de las diferencias entre posiciones sociales, tanto de
clase como de szatus, tiene como referencia indica-
dores socioeconémicos como ocupacion, ingreso y
educacién; también pueden ser relevantes aspectos
como el origen étnico, el sexo o el lugar de residen-
cia. Los individuos combinan esos y otros aspectos
a través de un complejo proceso en el que aplican
criterios subjetivos, al evaluar su posicion social y
la de los demds. En el marco de esta investigacion,
afirmamos que la autoidentificacién en términos de
posicion social se asocia sobre todo al ingreso y la
educacién de los individuos.

Para delimitar y analizar empiricamente la
compleja actividad evaluativa involucrada en cla-
sificarse a si mismo y a los demds, en este estudio
utilizamos un método de simulacién, consistente
en un juego de clasificacién de vifietas que repre-
sentan a personas diversas de la sociedad, desarro-
llado por Boltanski y Thévenot (1983). Este juego
de clasificacion ha sido adaptado por varios equipos
de investigacién en diferentes paises (Penissat e .,
2016). Aplicamos este dispositivo en nuestra inves-
tigacién a través de una encuesta a una muestra re-
presentativa de la poblacién de Chile, atribuyendo
la autoidentificacién de los encuestados mediante
un andlisis cuantitativo de los resultados del juego
de clasificaciones basado en vifietas.

En una primera parte, exponemos los elemen-
tos tedrico-conceptuales y empiricos en los cuales
se enmarca nuestro trabajo. En segundo lugar, pre-
sentamos el diseno del juego de clasificaciones y su
aplicacién a través de una encuesta basada en vife-
tas, describiendo los tipos de clasificacién aplicados
por los encuestados. En tercer lugar, exponemos la
metodologia de andlisis de los datos utilizada para
describir sintéticamente las categorias socioecond-
micas que distinguen los encuestados y con cudl
de ellas se autoidentifica cada uno. Finalmente,
presentamos los resultados obtenidos acerca de
la pregunta central, referida a cémo los individuos
definen su propia posicién social.

Marco general: lo subjetivo y lo objetivo

El estudio empirico de la representaciéon sub-
jetiva de la propia posicién en la sociedad ha teni-
do un importante desarrollo en los afios recientes,
particularmente a través de encuestas aplicadas en
diversos paises, lo que ha permitido comparacio-
nes internacionales. Al mismo tiempo, esto plantea
problemas tedricos y metodolégicos que revisare-
mos para definir el enfoque de este trabajo.

El status social subjetivo ha sido estudia-
do empiricamente, asumiendo que la percep-
cién de los individuos acerca de su propio en-
torno se asocia a una imagen del conjunto de
la sociedad, que se suele sintetizar en varias en-
cuestas internacionales en una pregunta sim-
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ple y comparable en diversos paises, referida
a que el encuestado se sittie en una escala de
1 a 10 que representa a los grupos de la sociedad
desde arriba hacia abajo (Evans y Kelley, 2004).
Segtin esta metodologfa, la mayor parte de las per-
sonas tiende a verse a si misma en el medio de
la jerarquia social, pero su percepcién suele estar
asociada con diversas variables (Evans y Kelley,
2004; Kelley y Kelley, 2009; Lindemann y Saar,
2014; Poppitz, 2016). Entre esos factores se en-
cuentran la ocupacién y el nivel educacional de
los encuestados a nivel individual, asi como la des-
igualdad de los ingresos y el grado de desarrollo
de los paises medido por su ingreso per cdpita en
cuanto variables macro. En otras encuestas se apli-
ca una pregunta mds dirigida, que presenta varias
alternativas de pertenencia a clases sociales, con
términos como “clase trabajadora” y “clase media”,
entre las cuales los individuos deben elegir a cudl
pertenecen, lo cual también ha generado resul-
tados que muestran una preeminencia de la ads-
cripcidn subjetiva a las clases medias (Andersen y
Curtis, 2012; Haddon, 2015).

En Chile y otros paises de América Latina, tam-
bién se ha analizado la mayoritaria percepcién de
pertenecer a las posiciones medias de la escala de sta-
tus social subjetivo (Lora y Fajardo, 2013; Castillo,
Miranda y Madero, 2013; PNUD, 2017) o en una
escala de clases sociales (Valenzuela ez 2/, 2008). Los
datos mds recientes sobre status social subjetivo en el
caso de Chile muestran que un 53% de la poblacién
se percibe en las posiciones medias y esta cifra ha
aumentado en la dltima década, mientras al mismo
tiempo decrece la identificacién con las posiciones
inferiores, lo que podria explicarse por la mejoria de
las condiciones socioeconémicas del pais (PNUD,
2017). Sin embargo, la identificacién con la clase
media serfa menor al redefinir las categorias de las es-
calas de clases sociales aplicadas a través de encuestas
(Elbert y Pérez, 2018) o al solicitar a los individuos
que nombren una clase social con la cual se identi-
fican (Salata, 2015). Por otro lado, se ha mostrado
que no existe una correlacion fuerte del szatus social
subjetivo con la distribucién del ingreso por deciles
(Lora y Fajardo, 2013). Se ha observado también
que el estatus subjetivo de la familia de origen ejer-
ce una alta influencia en el estatus subjetivo actual,

de modo que personas que declaran provenir de una
familia de origen de estatus alto en la escala tienden
también a posicionarse en un estatus subjetivo alto
(Castillo, Miranda y Madero, 2013).

De forma mds general, la identificacién de las
personas con las clases medias se relaciona con el
problema mds amplio del vinculo entre la posicién
social subjetiva y las condiciones de vida de las perso-
nas. Esto ha sido analizado con respecto de las clases
sociales, que se han asociado a indicadores socioe-
condémicos claves para la vida de las personas, como
el ingreso, la ocupacién y la educacién (Erikson
y Goldthorpe, 1993; Goldthorpe, 2002). El grado
de correspondencia de esos indicadores con las per-
cepciones subjetivas sobre la pertenencia a una cla-
se social también ha sido objeto de investigaciones
(Hout, 2008; Atkinson, 2010), pero consideramos
que ambos componentes de la comparacién mere-
cen ser reexaminados.

Por un lado, las condiciones socioecondémicas
que definen las diferencias entre clases sociales han
sido objeto de constantes elaboraciones, entre las
cuales dos son particularmente relevantes en la so-
ciologfa actual. Bourdieu generd una renovacién
tedrica importante (1979, 2000), al definir las clases
sociales no sélo a partir del capital econédmico, sino
considerando un capital total que incluye también
el capital cultural y social." Empiricamente, la esca-
la de clases sociales EGP — por las iniciales de sus
autores (Erikson y Goldthorpe, 1993) — predomina
hoy internacionalmente en la investigacién sobre
estratificacién social, y utilizadatos sobre ocupacién
de las clases sociales basada en grupos ocupacio-
nales. Se ha observado que esa estratificacién tie-
ne un menor efecto en las percepciones sobre las
desigualdades sociales en América Latina que otras
condiciones socioeconémicas, como la educacién y
la experiencia de movilidad social (Bucca, 2016). El
diverso enfoque de las perspectivas tedrico-concep-
tuales, asi como la competencia entre indicadores,
ilustra dificultades vinculadas a definir qué caracte-
risticas socioeconémicas deben ser comparadas con
la posicién social subjetiva.

Por otro lado, el estudio de la percepcion de
la posicién individual en la sociedad abarca multi-
ples dimensiones. A ese respecto, Bourdieu (1979)
planteé un punto importante al observar que se es-
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tablecen distinciones basadas en estilos de vida, que
reproducen diferencias de clase social. También se
ha puesto de relieve que la evaluacién de la posi-
cién de uno mismo tiene como referencia princi-
pios morales o de justicia compartidos por grupos
sociales (Lamont y Fournier, 1992; Sayer, 2005),
que en el caso de los menos privilegiados — como
las mujeres trabajadoras — pueden incluso llevarles a
negar su pertenencia a una clase baja en la escala
social (Skeggs, 1997). En referencia al status ocu-
pacional, el prestigio de las ocupaciones (Treiman,
1977) no obedece siempre a un patrén comin para
el conjunto de la sociedad, sino a criterios especi-
ficos de evaluacion del szatus ocupacional que son
aplicados por ciertos grupos de individuos; por
ejemplo quienes tienen un menor nivel educacional
valoran menos las ocupaciones que involucran un
alto nivel de calificacién, en comparaciéon con quie-
nes poseen una educacién superior (Zhou, 2005;
Lynn y Ellerbach, 2017). Desde un enfoque que
asigna menor relevancia a las percepciones sobre las
posiciones individuales, se ha sostenido que en la
identificacion del szazus son definitorias las relacio-
nes con las personas mds cercanas que lo tratan a
uno como su igual social, en especial los contactos,
amistades y familiares (Chan y Goldthorpe, 2007;
Goldthorpe, 2008), y se observa, en el caso de Bra-
sil, que el szatus medido en base a esas relaciones es
superior a mayor nivel educacional e ingreso de los
individuos (Salata, 2016).

En nuestro trabajo asumimos el problema de la
comparacién entre el componente objetivo y el sub-
jetivo de la posicién social, partiendo de una socio-
logfa pragmitica (Boltanski y Thévenot, 1983; Bol-
tanski, 2009). Con respecto de ese aspecto subjetivo,
enfatizamos que al categorizar su posicion y la de los
demds, los individuos combinan multiples criterios
y ademds, perciben de diversas maneras las diferen-
cias entre grupos en la sociedad (Lorenzi-Cioldi y
Joye, 1988; Penissat ez al., 2016), con respecto de
lo cual es juzgada la propia posicién social. Este giro
inductivo busca ampliar nuestro conocimiento sobre
ese complejo proceso a través del cual los individuos
evaltian su posicién social y la de los demis.

Como muchos de los estudios senalados ante-
riormente provienen de paises del norte, las con-
diciones socioeconémicas a contrastar con la per-

cepcién de la posicién individual en la sociedad,
tales como los ingresos, la ocupacién y la educa-
cién, requieren ser ajustadas a los rasgos prevale-
cientes en las sociedades latinoamericanas. En el
caso de Chile y América Latina en general, también
es relevante considerar otras desigualdades socia-
les, como las basadas en etnia, raza y color (Telles,
Flores y Urrea-Giraldo, 2015), asi como la fuerte
segmentacion social al interior de las metrépolis,
pero también entre estas y las ciudades de menor
tamano y el resto del territorio (Sabatini, Rasse,
Mora y Brain, 2012; Mac-Clure, Barozet y Matu-
rana, 2014; Fuentes, Mac-Clure, Olivos y Moya,
2017). Ademds, considerando la mayoritaria y cre-
ciente identificacidn de las personas con un szatus
social subjetivo medio en la sociedad, es importan-
te incorporar la movilidad social en el andlisis (Tor-
che, 2005, 2007; Ferreira ez al., 2012; Espinoza y
Nufiez, 2014).

Disefio del dispositivo y tipos de clasificacién

El dispositivo: una encuesta basada en un juego de
clasificacion de naipes

Los datos de este trabajo provienen de una en-
cuesta basada en un juego de clasificacién de vifetas
o “naipes”, que permite estudiar cémo las personas
clasifican subjetivamente a los individuos en la socie-
dad y cudl es la propia posicion en esa clasificacion.
Los juegos han sido utilizados en las ciencias sociales
con el fin de estudiar c6mo los individuos adoptan
decisiones frente a una representacion simplificada
del mundo social. Con ello, las personas disponen de
informacién delimitada y reglas claramente definidas
que permiten controlar un conjunto de condiciones
relevantes para el objeto de estudio (Camerer, 2003).
A partir del conocimiento previamente adquirido en
un programa de investigacién que utilizé juegos en
grupos focales (Mac-Clure y Barozet, 2016; Penissat
et al., 2016), disehamos una encuesta, basada en vi-
fietas con las que se aplicé el juego de clasificaciones.

La muestra fue estadisticamente representativa
de la poblacién chilena de 25 o mds afos de edad,
que trabaja en forma remunerada o busca trabajo y que
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reside en Chile a nivel urbano — en ciudades de mds
de 50 mil habitantes.? Se utiliz un diseno muestral
estratificado por conglomerados en tres etapas. El
muestreo fue probabilistico en todas sus etapas, selec-
cionando aleatoriamente manzanas/entidades — uni-
dad de muestreo primaria —, luego hogares dentro de
las dltimas — unidad de muestreo secundaria — y final-
mente una persona del hogar — unidad de muestreo
terciaria — en cada hogar.

La muestra de la encuesta abarcé 2 mil indivi-
duos, con un error muestral miximo asociado de
2,3%, considerando varianza mdxima, un nivel
de confianza del 95% y un efecto del disefio esti-
mado de 1,15 (deff); debido inconsistencias fueron
eliminados 25 casos.? La encuesta fue aplicada cara
a cara en todo el pais entre marzo y junio de 2016.

La estratificacién de la muestra fue realizada
considerando cinco lugares de residencia, se dis-
tinguié en Santiago entre la zona de clase media
alta y el resto de la metrépoli, Concepcidn, Valpa-
raiso y ciudades intermedias. Esta diferenciacién
socio-espacial permite establecer distinciones mds
sustantivas que entre las regiones administrativas

del pais(Mac-Clure, Barozet y Maturana, 2014;
Fuentes, Mac-Clure, Olivos y Moya, 2017). La
zona Santiago-Oriente cuenta con una amplia pre-
sencia de un estrato medio-alto, siendo especial-
mente numerosos los profesionales con educacién
superior. Comparativamente, en el resto de la me-
trépolis residen personas que en general se caracte-
rizan por menores ingresos, mds bajo nivel educa-
cional y ocupaciones como empleados de oficina,
vendedores y trabajadores manuales. Concepcidn
y Valparaiso corresponden a las dos grandes ciu-
dades que siguen en tamafio a Santiago, con una
poblacién cercana a un millén de habitantes cada
una. Las ciudades intermedias pueden ser definidas
operacionalmente como ciudades de 50.000 o mds
habitantes, excepto las grandes ciudades. En los es-
tratos de la muestra se seleccionaron aleatoriamente
los casos correspondientes a cada una de estas 4reas
de residencia, permitiendo asi distinguirlas en el
andlisis posterior.

Para aplicar en la encuesta el juego de clasifica-
ciones disenado por Boltanski y Thévenot (1983)
utilizamos 33 vifietas — naipes — representativas de la

Figura 1
Ejemplos de Vifietas Utilizadas en la Encuesta

Fuente: Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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sociedad chilena. Cada vifieta describe a una perso-
na combinando varias caracteristicas clave y cada en-
cuestado debe evaluar ese perfil (Atzzmiiller y Steiner,
2010) en base a una serie de preguntas. Cada una de
ellas presenta el perfil de una persona real a través de
atributos socioecondmicos: su empleo, nivel de edu-
cacién, ingreso mensual, comuna y regién de residen-
cia. Adicionalmente, una foto de la persona provee
informacién sobre el sexo, la edad, la apariencia fisi-
cay el origen étnico de la persona, caracteristicas que
en Chile estdn directa o indirectamente asociadas a la
desigualdad social. El conjunto de las vifietas presenta
variantes de esos atributos de manera sistemdtica, de
acuerdo al sistema de estratificacién social en Chile.
La presentacion de los naipes a los entrevistados se
realizé a través del encuestador que facilitaba al en-
trevistado un mazo con los 33 naipes, sin un orden
sistemdtico de esas vinetas. A modo de ilustracién, se
pueden observar dos de los 33 naipes utilizados en
la encuesta aplicada en el afio 2016, presentados por
igual a todos los encuestados; los rostros se presentan
borrosos, por normas éticas (Figura 1).

Las vifetas utilizadas en el juego de clasificacio-
nes fueron definidas en dos etapas. Primeramente,

elaboramos una matriz que definié las vifietas para
el estudio, considerando variables de segmentacién y
una proporcionalidad con el tamafio de la poblacién
ocupada de 25 afos o mds situada en cada segmento.
Para esto, utilizamos informacidn estadistica provista
por la principal encuesta socioeconémica de hoga-
res en Chile (encuesta Casen). Las variables de seg-
mentacion fueron la clase social de acuerdo a datos
de ocupacién, aplicando la escala EGP (Erikson y
Goldthorpe, 1993), asi como sexo, tramo de edad,
tipo de lugar de residencia — desde grandes ciudades
a dreas rurales — y origen étnico. De este modo, el set
de vifietas estd inscrito en una definicién socio-ocu-
pacional de clases sociales y tanto su composicién
como sus atributos toman en consideracién datos
socioeconémicos de la poblacién.

Enseguida, manteniendo correspondencia con
la matriz basada en variables de segmentacién,
contactamos a un conjunto de individuos. Quie-
nes consintieron a participar en el estudio fueron
incluidos en una vifieta con su informacién y una
foto, lo cual contribuye a la plausibilidad de las vi-
fietas para los encuestados. Entre las vinetas elabo-
radas se seleccionaron 33, considerando adicional-

Tabla 1
Descripcién de las Viiietas segtin Atributos: Grupo Socio-Ocupacional, Ingreso y Educacién

Ingreso (CH$)a

Nivel educacional

Grupo socio- 300.001 a

Menos que Secundaria, Universitaria

ocupacional <300.001 500.000 >500.000 Total secundaria  técnica completa Total
Duena de casa 3 3 2 1 3

Trabajador manual

no calificado 8 1 9 5 4 9

Independiente,

calificado 1 4 3 8 2 4 2 8

Rutina no

manual 2 4 6 2 4 6

Profesional de

menor nivel 1 3 4 2 2 4

Profesional alto,

ejecutivo 3 3 3

Total 15 9 9 33 11 15 7 33

(a) US$1 = CH$670 (2017).

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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mente una proporcionalidad con la composicién
de los grupos socio-ocupacionales a nivel nacional
de acuerdo con elingreso personal mensual y el ni-
vel educacional, segin se describe en la Tabla 1.

La instruccién para los encuestados fue la si-
guiente: “Entregaré a usted 33 naipes que corres-
ponden a personas reales en la sociedad chilena.
Teniendo en cuenta la informacién que aparece
en las cartas realizaremos un juego que consiste en
ordenar los naipes en grupos que a su juicio repre-
sentan mejor a la sociedad chilena. Puede hacer la
cantidad de grupos de naipes que desee, uno o mds.
Los grupos pueden estar compuestos por una o mds
tarjetas.” Ademds, se solicit6 al encuestado dar un
nombre a cada grupo o pila de vifietas realizada. La
mediana del tiempo que los encuestados demora-
ron en hacer el ¢jercicio fue de 4 minutos y 39 se-
gundos, con variaciones segin la cantidad de pilas
elaboradas (Figura 2).

El grupo de encuestados mds numeroso elabo-
16 dos pilas de naipes, seguido por quienes hicieron
tres y cuatro pilas, segin se aprecia en la Figura 2. El
tiempo dedicado a la clasificacién sobrepasé la me-
diana general a partir de quienes elaboraron cuatro
pilas, quienes tardaron 6 minutos y 40 segundos.

Tipos de clasificacion subjetiva

La mayoria de los encuestados ordend las vifie-
tas de acuerdo con criterios socioeconémicos refe-
ridos, principalmente, a grupo socio-ocupacional,
ingreso y nivel educacional, pero una cantidad me-
nos numerosa adopté otras opciones.

Las decisiones que adoptaron en respuesta a
nuestra solicitud de clasificar las vifetas se sinteti-
zan en tres tipos de encuestados segln se presenta
en la Tabla 2. En esta misma tabla se observa quié-
nes son los que prefieren cada uno de estos tipos de
clasificacién subjetiva de las vinetas, diferencidndo-
los segtin diversas caracteristicas.

Los encuestados que prefieren no clasificar son
los menos numerosos, abarcando a un 6,7%, mientras
la clasificacién segtin sexo tiene un 13,6% de adheren-
tes y la clasificacién socioeconémica es preferida por la
mds alta proporcion de habitantes, un 79,7%.

Considerando a todos los encuestados, un pri-
mer tipo corresponde a quienes decidieron agrupar
todas las vifietas en un solo grupo, sin clasificarlas
en pilas de naipes. El criterio subjetivo que aplicaron
para no establecer diferencias entre personas repre-

Figura 2
Tiempo de Clasificacién de Vifietas por los Encuestados, segtin Cantidad de Pilas Elaboradas
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Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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Tabla 2
Tipos de Clasificacién Subjetiva segiin Caracteristicas de los Encuestados
Tipo de clasificacién subjetiva
Variable Categorias Sin Por sexo Socio- Total
(100%) clasificacién econémica
Grupo socio- Trabajador manual no calificado 15,2 20,5 23,7 22,6
ocupacional 1 4opendiente, calificado 37,9 32,6 30,2 31,0
Rutina no manual 21,2 17,4 15,0 15,8
Profesional de menor nivel 12,9 15,9 14,0 14,2
Profesional alto, ejecutivo 12,9 13,6 17,2 16,4
Total 100 100 100 100
Ingreso (a) <CH$300.001 38,7 40,6 33,7 35,2
CH$300.001 - CH$500.000 26,4 22,8 25,0 24,7
>CH$500.000 34,9 36,5 41,3 40,1
Total 100 100 100 100
Nivel Menos que secundaria 29,8 22,0 21,1 21,8
educacional Secundaria, técnica 45,0 54,1 54,4 53,4
Universitaria completa 25,2 23,9 24,5 24,8
Total 100 100 100 100
Movilidad Descendente 31,0 16,9 20,7 20,9
interge- Sin movilidad 38,9 26,3 28,9 29,0
neracional
Ascendente 30,2 56,8 50,4 50,1
Total 100 100,0 100,0 100
Area de Ciudad intermedia 26,5 45,3 35,4 36,2
residencia Concepcién 19,7 3,4 6,6 7,0
Valparaiso 11,4 3.4 4,9 5,1
Santiago: zona clase media alta 21,2 23,2 25,6 25,4
Santiago: resto zonas 21,2 24,7 27,4 26,2
Total 100 100 100 100
Sexo Hombre 56,8 48,7 57,3 56,0
Mujer 43,2 51,3 42,7 44,0
Total 100 100 100 100
Edad <= 45 anos 61,4 46,5 57,7 56,1
>= 46 afios 38,6 53,5 42,3 43,9
Total 100 100 100 100
Total (N ponderado = 1973) 6,7 13,6 79,7 100

(a) US$1 = CH$670 (2017).

Datos ponderados.

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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sentadas en las vifietas puede apreciarse a partir del
nombre que asignaron al conjunto de los naipes. La
mds alta proporcidn corresponde a quienes enfatizan
en similitudes entre las personas — son “todos igua-
les”, “todos chilenos”, por ejemplo —, seguidos por
quienes expresan que las disimilaridades individuales
impiden agrupar las vifietas en subconjuntos.

El segundo tipo corresponde a los encuestados
que ordenan las vifietas principalmente segin sexo,
entre quienes alcanza la mayor frecuencia la simple
dicotomia “hombres” y “mujeres”, sin que el nom-
bre de la pila aluda explicitamente a desigualdades
de género. En algunos pocos casos los encuestados
elaboran mds de dos subconjuntos, por ejemplo,
agrupando un gran niimero de vifietas correspon-
dientes a mujeres, pero diferenciando en una ter-
cera pila a un pequeno nimero de mujeres duenas
de casa, aunque estas ultimas forman parte de la
clasificacién de tipo principalmente dicotémico.

La clasificacién de tipo socioecondémico — que
analizaremos en las siguientes partes del articulo —
es preferida por la més alta proporcién de habitan-
tes, un 79,7%, con caracteristicas que les diferen-
cian de quienes adhieren a los dos primeros tipos.
Los encuestados que elaboran una sola pila sin di-
ferenciar las vifietas en categorias, en comparacién
con quienes las ordenan en una clasificacién socioe-
conémica, tienen en mayor proporcién un nivel
educacional bajo, perciben que han experimentado
movilidad intergeneracional descendente o perma-
necido sin movilidad y con especial frecuencia habi-
tan en Concepcidn, segin se presenta en la Tabla 2.
En cuanto a los encuestados que prefieren una cla-
sificacién por sexo mds que socioecondmica, de
modo destacado se caracterizan por residir en ciu-
dades intermedias, ser mayoritariamente mujeres y
tener mds de 45 afios. El grupo ocupacional y el in-
greso no inciden en forma visible en la preferencia
por esos dos tipos de clasificacién.

De especial importancia para este articulo es la
nomenclatura atribuida por los encuestados al grupo
de vifietas con el cual se autoidentifican, resaltando
que quienes nombran una clase social — como “cla-
se media’, “clase baja” o “clase alta” — son una baja
proporcién — sélo un 5%, mientras la mayoria de
los nombres alude a criterios como educacién, ocu-
pacion, ingresos, apariencia fisica, sexo o edad.” Esta

nomenclatura confirma la relevancia de analizar la
autoidentificacién de los individuos a través de un dis-
positivo basado en una clasificacion social elaborada
subjetivamente, en lugar de una escala predefinida.

Metodologia de anilisis de los datos

Clasificacion subjetiva socioecondmica:
metodologia para establecer la autoidentificacion
con una categoria

A continuacién, nos focalizaremos en la clasi-
ficacién de tipo socioecondmico, sin analizar con
mayor detalle a quienes prefirieron no clasificar o a
quienes realizaron un ordenamiento por sexo, pues
estos dos tipos de clasificacién son directamente
identificables a partir de la cantidad de pilas de nai-
pes elaboradas por los encuestados, los nombres de
las pilas y las vifietas que integran a cada una. En
cambio, es mds complejo el andlisis de la clasificacion
de tipo socioecondmica, considerando los cientos de
categorizaciones elaboradas por los encuestados, con
diversos nimeros de pilas y variadas vifietas en su
interior. Se requiere utilizar procedimientos estadisti-
cos para sintetizar las categorfas que los encuestados
distinguen en su interior, para lo cual retomamos el
andlisis desarrollado en el caso de Francia por Deau-
vieau et al. (2014). Enseguida, utilizamos esas cate-
gorias estadisticas para establecer con cudl de ellas se
autoidentifica mayormente cada encuestado.

En nuestra metodologia de andlisis de los da-
tos, partimos del punto més elemental, las diadas de
naipes consideradas similares por los encuestados al
clasificarlas en una misma pila o grupo de vifietas.
Como punto de partida utilizamos una matriz que
establece todas las diadas de vifetas posibles en el
set de 33 naipes. Cada diada corresponde a un par
de naipes que un encuestadoclasifica en una misma
pila. La matriz de estas diadas compone una matriz
de co-ocurrencias entre pares de naipes que luego se
transforma en medidas de disimilaridad. Esta ma-
triz de disimilaridades permite aplicar un andlisis
estadistico de multidimensional scaling (MDS), un
modelo de cémo las personas elaboran juicios de
(dis)similaridad o preferencias (Borg, Groenen y
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Mair, 2013). Partiendo de las co-ocurrencias entre
las diadas de los 33 naipes efectivamente elabora-
das por la totalidad de los encuestados que hicieron
una clasificacién socioeconémica, el andlisis repre-
senta a las vifietas como puntos en un espacio de
dos o mds dimensiones. Mientras mds cercanos se
encuentran dos puntos — cada uno corresponde a
una vifeta diferente —, es mayor la correlacién de
las variables que representan. Este procedimiento
permite sintetizar la matriz de disimilaridades y re-
ducirla a pocas dimensiones, facilitando el andlisis y
la interpretacién de las distancias entre puntos que
representan el espacio social.

Paralelamente, para distinguir con mayor pre-
cisién las categorias que sintetizan estadisticamente
las clasificaciones socioeconémicas elaboradas por
los encuestados, utilizamos dos andlisis de conglo-
merados secuencialmente. Partimos de un andlisis
de conglomerados jerdrquicos aglomerativosy em-
pleamosla matriz de co-ocurrencias de todos los pa-
res de naipes posibles para evaluar la disimilaridad
de las clasificaciones de los encuestados. Luego, to-
mamos el centroide de cada conglomerado de este
andlisis y lo utilizamos como punto de partida del
siguiente andlisis de conglomerados. Este segundo
andlisis de conglomerados es de particién, similar
a k-medias pero mds estable, denominado partitio-
ning at medoids (PAM). Se trata de una reorganiza-
cién consistente en una segunda clasificacién mds
estable al considerar los centroides del primer and-
lisis jerdrquico de conglomerados. Con la evidencia
obtenida, consideramos una solucién de tres con-
glomerados como la més apropiada.®

Tanto el anilisis de conglomerados como el
multidimensional scaling (MDS) generaron resul-
tados muy similares. Los conglomerados permiten
integrar la ordenacién de los naipes realizada por
los encuestados en categorias estadisticamente ela-
boradas en cuanto a las vifietas que forman parte
de cada una. El multidimensional scaling (MDS)
contribuye a apreciar tanto las diferencias entre esas
categorfas como al interior de cada una de ellas. Los
resultados muestran un claro orden jerdrquico en-
tre las tres categorias generadas: inferior, intermedia
y superior, segiin precisaremos mds adelante.

Finalmente, estas categorias estadisticas son el
referente para responder a la pregunta central del

estudio acerca de la autoidentificacién de los en-
cuestados con una posicion social en la estructu-
ra de desigualdades que ellos mismos perciben en
la sociedad. Esta identificacién es evidente entre
quienes no clasifican a las personas en la sociedad
o sblo observan diferencias segtin sexo, pero es mds
compleja entre quienes elaboran una clasificacién
socio-econdmica. En cuanto a estos encuestados,
se elaboré una nueva variable: la categoria estadis-
tica con la cual se autoidentifica el individuo. El
proceso para generar esta variable se inicié con la
respuesta de cada encuestado a la pregunta: “Aho-
ra mirando nuevamente los grupos que armd, jen
cudl de los grupos se clasificaria usted?”. Se consi-
deraron enseguida las vifietas ordenadas por el en-
cuestado en ese grupo o pila, compardndolas con
las vifietas pertenecientes a las tres categorfas esta-
disticas elaboradas a través del andlisis de conglo-
merados. Se buscd estimar la asociacién del grupo
en que se clasifica el encuestado con uno de esos
tres conglomerados, considerados como patrén co-
mun de comparacién.

Para medir la relacién entre ambos conjuntos
de vifetas, se calcularon mualtiples indices estanda-
rizados de 0 a 1, en donde valores cercanos a 1 son
indicativos de una mayor auto-identificacién con
un determinado conglomerado o categoria estadis-
tica, mientras valores cercanos a 0 indican una baja
asociacién entre el grupo en que se autoclasific el
encuestado y un conglomerado. Estos indices fue-
ron estimados por separado para cada uno de los
encuestados, considerando la pila de vifietas con la
cual se identificaron. Por ejemplo, en el caso de un
sujeto que se identificé con la primera pila de nai-
pes entre cuatro pilas que elabord, se compard si en
la primera tenfa una mayor proporcién de naipes
asociados al conglomerado inferior, intermedio o
superior. Los indices permiten traducir la posicién
social subjetiva de cada encuestado en datos cuanti-
tativos estandarizados segtin la clasificacién prome-
dio elaborada por el conjunto de los encuestados.

Para esta estandarizacién, conforme lo recomen-
dado para lograr comparabilidad entre los valores
(Mérquez, 2000), se utilizé la siguiente férmula:

(Valor observado-Valor minimo)

(Valor mdximo-Valor minimo)

Indice estandarizado =
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El valor observado equivale al nimero de
coincidencias entre el grupo de vifetas en el cual
se clasifica el encuestado y el conjunto de las que
integran el conglomerado k —uno de los tres con-
glomerados. El valor minimo considerado se esta-
blece como cero: ninguna vifieta compartida entre
el grupo elaborado por el encuestado y el conjunto
de vinetas del conglomerado k. El valor mdximo
corresponde al total de vifietas que integran el con-
glomerado k. De este modo, el indice es simple-
mente la razén entre el valor observado y el valor
mdximo. Asi por ejemplo, un indice de 0,9 indica
que el grupo de vifietas —pila de naipes— elaborado
por el encuestado en el que se clasifica a si mismo
coincide en un 90% con el conjunto de las vifie-
tas del conglomerado k. De esta manera, se com-
paran los indices estimados para cada uno de los
encuestadoscon respecto de los tres conglomerados,
y esto permite reconocer la categoria estadistica — el
conglomerado — con la cual ellos se autoidentifican
preponderantemente.’

A partir de este procedimiento, se cred el item
autoidentificacién con una categoria, permitiendo
establecer la percepcion de la propia posicién social
de quienes clasifican segun criterios socioeconémi-
cos, lo cual constituye el foco principal de este tra-
bajo. Asi, para analizar la autoidentificacién se dife-
rencid a los encuestados segin su posicionamiento
en una de las tres categorias — estadisticas: inferior,
intermedia o superior.

De esta manera, las tres categorias — conglo-
merados — sirven como patrén de referencia para
establecer con cudl de ellas es mayor el grado de
correspondencia de las vifietas que forman parte del
grupo — pila de naipes — en el cual se posiciona cada
encuestado. Las categorias constituyen una aproxi-
macidén estadistica — andloga a un promedio — al
modo como el conjunto de los encuestados ordena
a las personas de la sociedad representadas en las
vifietas. Asi se evita partir de categorias definidas
a priori, que abarcan 5 a 10 categorias en escalas
como las antes resefadas. Ese patron comin de
referencia nos permite establecer coémo tienden a
auto-posicionarse en uno de esos tres conjuntos
principales todos los encuestados analizados, dispo-
niendo de una medida estandarizada acerca de su
posicién social subjetiva.

Variables y andlisis de los datos

Al constituir el foco principal del andlisis de
los datos, la autoidentificacién es la variable de-
pendiente del estudio, establecida segin la meto-
dologia antes expuesta para la clasificacion de tipo
socioeconémico. En adelante, utilizamos el térmi-
no autoidentificacién especificamente en referencia
a esta variable, que constituye una aproximacién
cuantitativa e indirecta a las vifietas con las cuales
se identifica cada encuestado en correspondencia
con las categorias socioeconémicas diferenciadas
entre las vifietas por el conjunto de los encuestados,
en lugar de emplear respuestas a una pregunta di-
recta. Esta definiciéncorresponde a una autoiden-
tificacién atribuida en el sentido de que la pila de
vifetas elaborada por cada individuo en la cual se
posiciond, se vincula en nuestro andlisis a una de
las categorias de la clasificacién promedio del con-
junto de clasificaciones de vinetas elaboradas por
los encuestados.De acuerdo con esta definicién
operacional, la identificacién de cada persona con
un grupo de vifietas seleccionadas por ella mis-
ma es estandarizada, traducida o codificada segin
las categorias — inferior, intermedia y superior —
generadas a partir de la clasificacién que resume las
clasificaciones producidas por los encuestados, lo
cual permite un andlisis cuantitativo de esta autoi-
dentificacién atribuida.

Las variables independientes incluyen, en pri-
mer lugar, las principales variables e indicadores
socioecondmicos, referidos a grupo socio-ocupa-
cional, nivel de educacién e ingresos de la pobla-
cién estudiada. En segundo lugar, se considera la
movilidad intergeneracional, segiin la percepcion
de los individuos encuestados. Adicionalmente,
una variable referida al drea de residencia se incluye
por su relevancia en las sociedades latinoamerica-
nas, segun lo expuesto previamente. Finalmente, se
agregan variables sociodemograficas de control, es-
pecificamente sexo, grupos de edad y pertenencia a
pueblos indigenas. Varias pruebas mostraron que la
apariencia fisica y el origen étnico de las personas,
representados en la fotografia de cada vifieta, no
presentaron variaciones notorias, segun caracteristi-
cas de los encuestados a nivel agregado, por lo cual
se excluyeron del modelo. Se utilizé un modelo de
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regresién logistico multinomial con el objetivo
de comparar las probabilidades de ocurrencia y no
ocurrencia en torno a la variable autoidentificacién,
y se realizd la estimacién de logits a partir de la ca-
tegorfa intermedia como referencia, considerando
la centralidad del estrato medio en los estudios
antes expuestos. El modelo realiza las siguientes
comparaciones: log(p1/p2) y log(p3/p2) (Agresti,
2007), en donde p1 refiere a la probabilidad asocia-
da a autoidentificarse con la categoria inferior, p2
categoria intermedia y p3 categoria superior.

Resultados

La diferenciacion subjetiva entre categorias
socioecondmicas

De acuerdo con lo antes expuesto, un primer
paso consiste en establecer sintéticamente c6mo los
encuestados diferencian las vifietas en categorias so-
cioeconémicas. La metodologia definida, basada en
analisis de escalamiento multidimensional (MDS)
y de conglomerados, genera los resultados sobre las
distancias sociales y categorias estadisticas en la cla-
sificacién subjetiva, que se presentan en la Figura 3.

Las dos dimensiones del andlisis MDS expli-
can un 57% de la variacién total — sumando los dos
ejes de la Figura 3 — y sintetizan adecuadamente la
agrupacion realizada por los encuestados respecto
de las vifietas.®* Un examen de la distribucién de las
vifietas en el eje horizontal — el de mayor peso —,
muestra que el ordenamiento entre los extremos
refleja principalmente diferencias a partir de los
ingresos de las personas retratadas en las vinetas.
En cambio, el ¢je vertical refleja en mayor medida
una clasificacién de los naipes a partir de los niveles
educacionales. Ademds, el grupo socio-ocupacional
interviene en el establecimiento de distinciones a lo
largo de ambas dimensiones.

Al complementar lo anterior con los resultados
del andlisis de conglomerados, el andlisis de los datos
obtenidos nos permite resumir las clasificaciones de
vifietas elaboradas por los encuestados en tres catego-
rfas ordenadas y excluyentes: inferior, intermedio y
superior, marcadas con signos distintivos en la Figura

3. La distribucién de las vinetas presenta similicudes
en el andlisis MDS vy el de conglomerados, segin se
aprecia en la distribucién de los puntos en la figura,
originados en el ordenamiento de naipes efectuado
por los encuestados. Se visualiza también que las di-
ferencias mds marcadas son las que distinguen a las
vifietas de la categoria superior con respecto a las del
resto de la sociedad. Las diferencias entre estas ulti-
mas vifietas son menos marcadas en el analisis MDS,
pero el andlisis de conglomerados muestra una clara
diferenciacién jerdrquica de aquellas entre una cate-
gorfa inferior, una intermedia y la superior, segin se
observa en la Tabla 3.

Las vifietas que integran cada una de las tres ca-
tegorias estadisticas son mds numerosas en la catego-
rfa inferior, es decir, los encuestados consideran que
quienes integran el estrato inferior son especialmente
numerosos. Las tres categorias estadisticas tienen cla-
ras diferencias, especialmente en cuanto a los ingresos
de las personas representadas en ellas: existen nitidos
escalones en una jerarquia basada en ingresos que de-
finen el orden de las categorias — inferior, intermedia y
superior. Complementariamente, las categorias se dis-
tinguen también segun grupos socio-ocupacionales y
niveles educacionales de las vinetas, como ocurre mds
marcadamente en la categorfa superior.

Al abarcar en general las vifietas que componen
cada una de las tres categorfas estadisticas, conforma-
das segtin esos conglomerados, nos preguntamos si
los limites entre una y otra son fluidos o no, es decir,
cudl es el grado de homogeneidad intercategorias. A
partir de la metodologfa utilizada por Lynn y Eller-
bach (2017), definimos el grado de homogeneidad
en referencia a si hay un consenso de los encuestados
acerca de las categorfas estadisticas que resumen las
clasificaciones elaboradas por el conjunto de ellos. La
homogeneidad intercategorias se refiere al grado en
que los encuestados igualan las vifietas entre una y
otra de las categorias inferior, intermedia y superior.
Medimos la homogeneidad intercategoriasde acuer-
do al niimero de pares entre categorias estadisticas
elaborados por el encuestado — en sus pilas de nai-
pes —, dividido por el total de posibles pares entre las
categorias. Este indicador adopta valores de 0 a 1,
lo que permite interpretarlo en términos porcentua-
les, en donde valores cercanos a 1 son indicativos de
una mayor proporcién de encuestados cuyas diadas
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Figura 3
Clasificacién Subjetiva Socioeconémica: Vifetas segiin Escalamiento Multidimensional (MDS) y
Categorias (Conglomerados).
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Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.

efectivamente se emparejan entre las categorias esta-
disticas en las cuales se clasificaron a las vifietas. Por
el contrario, valores cercanos a cero evidencian una
segregacion consensual entre las categorias. La apli-
cacién de esta medida muestra que la diferenciacién
intercategorias es marcada, pues la homogeneidad
entre la categoria inferior y la intermedia es s6lo un
38%, la intermedia con la superior un 36% y entre
la superior y la inferior un 33%. Uno de los casos
mds atipicos, en cuanto a la diferenciacién interca-
tegorias, corresponde a un auxiliar paramédico egre-
sado de un instituto técnico pero de ingresos bajos,
quien de acuerdo al andlisis de conglomerados forma
parte de la categoria inferior; sin embargo, el andlisis
MDS sittia el punto correspondiente a esta vifieta en
un lugar mds cercano a vinetas de similar ocupacién
y nivel educacional, pero mayor ingreso que pertene-
cen a la categoria intermedia, como un maestro de

cocina con quien fue agrupado en una misma pila
por un 59% de los encuestados.

Considerando la heterogeneidad entre las tres
categorias estadisticas, que se caracterizan primor-
dialmente por un nitido escalonamiento de las vi-
fietas segtin ingresos (Tabla 3), se podria conjeturar
que esa diferenciacién intercategorfas se manifiesta
también intracategorias. Pero cuando son iguales los
tramos de ingresos que aparecen en naipes pertene-
cientes a una categoria estadistica, los encuestados
no siempre los ordenan en una misma pila. Entre las
diadas con igual ingreso — dos vifietas representando
a individuos con un mismo ingreso — de cada cate-
gorfa — dfadas intracategorias —, en promedio sélo
un 61%de los encuestados las ordend en una misma
pila de naipes. Esto indica que ademds de las dife-
rencias de ingresos, los encuestados establecen finas
diferencias segtin atributos como nivel educacional
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Tabla 3

Clasificacién Subjetiva Socioeconémica: Vifietas por Categoria, segiin Grupo Socio-ocupacional,

Ingresos y Educacién

Categoria
Inferior Intermedia Superior Total
Grupo socio- Duefia de casa 3 0 0 3
ocupacional Trabajador manual no calificado 8 1 0 9
Independiente, calificado 1 4 3 8
Rutina no manual 2 4 0 6
Profesional de menor nivel 1 0 3 4
Profesional alto, ejecutivo 0 0 3 3
Total 15 9 9 33
Ingreso (a) <CH$300.001 15 0 0 15
CH$300.001 - CH$500.000 0 9 0 9
>CH$500.000 0 0 9 9
Total 15 9 9 33
Nivel Menos que secundaria 6 4 1 11
educacional Secundaria, técnica 9 5 1 15
Universitaria completa 0 0 7 7
Total 15 9 9 33

(a) US$1 = CH$670 (2017)

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.

y grupo socio-ocupacional, al clasificar a las perso-
nas que forman parte de cada categoria estadistica, lo
cual se refleja en el grafico MDS (Figura 3), donde
los puntos que representan a los naipes no se distri-
buyen escalonadamente segtin ingresos.

La autoidentificacion con una categoria
socioeconomica su/ajetz'wz

Las tres categorias de vifetas sintetizan estadisti-
camente todas las clasificaciones de vifetas elabora-
das por los encuestados al interior de la clasificacién
subjetiva socioecondmica. Este paso inicial permite
identificar a continuacién con cudl de esas categorias
construidas — inferior, intermedia o superior — e au-
toidentifican preponderantemente los encuestados,
segiin se distingue en la Tabla 4. Considerando al
conjunto de los encuestados que se autoidentifican

con una categoria, presentamos los resultados de for-
ma segmentada a partir de sus caracteristicas.
Sorprendentemente, la mayor parte de los en-
cuestados que prefirieron una clasificacién subjetiva
de tipo socioeconémico se autoidentificé con la ca-
tegoria inferior, en lugar de posicionarse preponde-
rantemente en la categoria intermedia, de acuerdo
a la Tabla 4. Este resultado puede parecer disonante
respecto de otros estudios, pero es necesario recalcar
que no se refiere a la respuesta de los encuestados a
una pregunta directa sobre identificacién con cate-
gorias definidas @ priori, sino a la autoidentificacién
entendida como una aproximacién cuantitativa
e indirecta a como cada encuestado se posiciona a
si mismo en relacién a categorias diferenciadas
por el conjunto de los encuestados entre las vine-
tas. Resulta interesante observar que en compara-
cién con el total de quienes elaboran una clasificacién



ENCONTRAR LA POSICION DE UNO MISMO EN LA SOCIEDAD

15

Tabla 4

Clasificacién subjetiva Socioeconémica: Autoidentificacién con una de las Categorias,
segiin Caracteristicas de los Encuestados

Auto-identificacién con categoria

Variable Inferior Intermedia  Superior Total
Grupo socio- Trabajador manual no calificado 76% 21% 3% 100%
ocupacional Independiente, calificado 67% 26% 6% 100%
Rutina no manual 75% 18% 7% 100%
Profesional de menor nivel 54% 23% 23% 100%
Profesional alto, ejecutivo 42% 32% 25% 100%
Ingreso (a) <CH$300.001 82% 17% 1% 100%
CH$300.001 - CH$500.000 74% 23% 3% 100%
>CH$500.000 44% 32% 24% 100%
Nivel Menos que secundaria 77% 21% 1% 100%
educacional gy ndaria, técnica 70% 24% 6% 100%
Universitaria completa 40% 29% 31% 100%
Movilidad Descendente 65% 23% 12% 100%
inter- Sin movilidad 63% 27% 11% 100%
generacional
Ascendente 66% 24% 11% 100%
Area de Ciudad intermedia 71% 21% 8% 100%
residencia Concepcién 82% 14% 4% 100%
Valparaiso 69% 28% 3% 100%
Santiago: zona clase media alta 47% 30% 23% 100%
Santiago: resto zonas 68% 26% 7% 100%
Sexo Hombre 62% 26% 13% 100%
Mujer 68% 23% 9% 100%
Edad <= 45 afios 60% 27% 13% 100%
>= 46 afios 71% 22% 8% 100%
Pertenencia Pertenece 76% 21% 4% 100%
indigena No pertenece 64% 24% 12% 100%
Total 68% 23% 9% 100%

(a) US$1 = CH$670 (2017). Datos ponderados.

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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de tipo socioeconémico, la autoidentificacién con
la categoria inferior se focaliza mds marcadamente
entre quienes son trabajadores manuales no califi-
cados, tienen los ingresos mds bajos, cuentan con
un bajo nivel de educacién formal, residen en Con-
cepciény declaran pertenecer a pueblos indigenas.

Entre los encuestados cuya autoidentificacién
es con la categoria intermedia, destaca una relati-
vamente considerable proporcién entre losprofesio-
nales de nivel alto y ejecutivos, asi como entre las
personas cuyos ingresos se sittian en el tramo mds
elevado. Llama la atencién la relativa inconsistencia
de esto dltimo con la composicion de las vinetas
de la categoria intermedia, anteriormente descrita,
cuyos ingresos corresponden al rango medio.

Finalmente, los encuestados que se autoidentifi-
can con la categorfa superior, son una marcada pro-
porcién de los profesionales y ejecutivos, de los indi-
viduos con ingresos altos y de quienes cuentan con
educacién universitaria. Destaca que una parte im-
portante de quienes habitan en la zona de residencia
de la clase media alta en Santiago — drea Oriente —
se autoidentifica con la categoria superiorlo cual re-
vela que el 4rea de residencia agrega algo adicional y
distinto a las principales variables socioeconémicas.

Asi, la cantidad y las caracteristicas de los en-
cuestados, que se autoidentifican con una u otra
categoria estadistica, presentan rasgos notorios y
algunos sorprendentes como resultado del juego de
clasificaciones desarrollado.

Adicionalmente, una pregunta central plan-
teada al inicio de este trabajo se refiere a por qué
los individuos prefieren identificarse con un estra-
to medio. Para explicarlo, utilizamos una regresion
multinomial cuyo referente es una comparacién
con la autoidentificacién con la categoria interme-
dia, considerando las variables previamente defini-
das (Tabla 5). Asi, esta comparacién permite exa-
minar nuestros resultados de manera consistente
con la marcada identificacidn con el estrato medio
en estudios que revisamos previamente.

En ambas comparaciones de la regresién mul-
tinomial se observa que el drea de residencia es una
variable con fuerte capacidad explicativa respecto de
las categorfas de autoidentificacion. Quienes habitan
en Concepcion, en Santiago en un drea de residen-
cia diferente a la zona de clase media alta de la me-

trépoli y en ciudades intermedias, poseen mayores
posibilidades de autoidentificarse con la categoria
inferior respecto a la intermedia, cuando se compara
con habitar en el drea residencial mds privilegiada de
Santiago. Los ingresos personales también presen-
tan efectos estadisticamente significativos, en donde
quienes poseen los menores ingresos tienen una mu-
cho mayor chance de autoposicionarse en la catego-
rfa inferior en comparacion a la intermedia, respecto
a aquellos que tienen altos ingresos.

En cuanto a la comparacion entre las categorias
de autoidentificacién superior e intermedia, a los efec-
tos significativos del drea de residencia y los ingresos,
se suma el nivel educacional y el grupo socio-ocupa-
cional, por lo cual se observa una mayor diferencia-
cién entre los individuos que se autoidentifican en
una u otra de estas dos categorias. Los encuestados
que poseen ingresos bajos o intermedios presentan
una menor chance de autoidentificarse con la catego-
rfa superior respecto a quienes se autoposicionan en la
categorfa intermedia, cuando se compara con quienes
tienen altos ingresos. El hecho de no tener educacién
universitaria o de residir en Valparaiso también pre-
senta un efecto negativo, puesto que las personas con
dichas caracteristicas tienen menores posibilidades de
autoidentificarse en la categoria superior frente a la in-
termedia. Resulta interesante que aquellos que residen
en ciudades intermedias poseen el doble de chances de
autoidentificarseen la categoria superior frente a la in-
termedia, considerando que la comparacion se realiza
con la zona mds elitizada de Chile — Santiago Oriente.
Las mayores posibilidades de autoidentificacién con
las vifietas delacategoria superior podrian vincularse
a que en ciudades intermedias, individuos como los
profesionales tienen la experiencia personal de interac-
tuar con personas similares a las vifietas de esa cate-
gorfa mds elevada, sin una percepcion de deprivacién
relativa (Walker y Smith, 2002) a nivel local.” Por ulti-
mo, los trabajadores independientes presentan mayo-
res posibilidades de autoidentificarse con la categoria
superior respecto a la intermedia, comparando con los
profesionales de alto nivel y ejecutivos.'

En sintesis, hay consistencias entre los resulta-
dos al utilizartanto técnicas descriptivas como infe-
renciales, y se observa una fuerte segmentacién de
los encuestados a partir de sus caracteristicas socioe-
conémicas, principalmente el ingreso, la educacién
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Tabla 5

Clasificacién Subjetiva Socioeconémica: Regresién Multinomial para la Autoidentificacién con la Categoria

Inferior o Superior en Comparacién con Categoria Intermedia, segiin Caracteristicas de los Encuestados

Autoidentificacién con
categoria inferior (*)

Autoidentificacién con
categoria superior (*)

B SE OR B SE OR

Grupo socio- Trabajador manual no calificado 0.532 (0.355) 1,70  0.216 (0.696) 1,24
ocupacional Independiente, calificado -0.026 (0.323) 0,97  0.946* (0.479) 2,58
(ref. = Profesional -
alto, ejecutivo) Rutina no manual 0.457 (0.335) 1,58 0.333 (0.549) 1,40

Profesional de menor nivel 0.324 (0.306) 1,38  0.688 (0.383) 1,99
Ingreso (ref. = <CH$300.001 0.823***  (0.244) 2,28  -1.619* (0.679) 0,20
>CH$500.000) (@) CH$300.001 - CH$500.000 0395  (0.224) 148 -1.043*  (0.438) 0,35
Nivel educacional Menos que secundaria -0.150 (0.365) 0,86  -2.936** (0.891) 0,05

£ - Universitari

(re oo R Secundaria, téenica 0262 (0.290) 130 -1310%  (0.438) 0,27
completa)
Movilidad inter- Descendente 0.231 (0.212) 1,26 0.367 (0.346) 1,44
generac. ; i~
(ref. = ascendente) Sin movilidad -0.111 (0.185) 0,90 -0.509 (0.330) 0,60
Area de residencia Ciudad intermedia 0.629* (0.291) 1,87  0.875* (0.436) 2,40
(ref.= Santiago: zona o cepcion 1135 (0.310) 3,11  0.770 (0.499) 2,16
clase media alta)

Valparaiso 0.238 (0.269) 1,27  -1.063* (0.529) 0,35

Santiago: resto zonas 0.625* (0.294) 1,87  0.658 (0.455) 1,93
Sexo (ref. = hombre)  Mujer -0.144 (0.170) 0,87 -0.366 (0.286) 0,69
Edad (ref. = <45 >= 46 afios 0.183 (0.165) 1,20 -0.135 (0.295) 0,87
afnos)
Pertenencia indigena  Pertenece 0.170 (0.393) 1,19 -0.967 -1094 0,38
(ref. = No pertenece)

Constante -0.151 (0.247) -0.174 (0.333)

N=1,530. Error estdndar en paréntesis. 32(34)=255.0031, p<0.001. Nagelkerke’s R2=0.250. Log-likelihood: -724.0965.
*p<0.05, **p<0.01, **p<0.001.
(*) Referencia: categoria intermedia.

(a) US$1 = CH$670 (2017).

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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y el drea de residencia — en mayor medida que la
ocupacién y variables socio-demogrificas —, que
estdn asociadas con su autoidentificacién respecto a
las tres categorias de vifietas."!

Discusién y conclusiones

Un resultado destacado de nuestro estudio
consiste en que una gran proporcién de la pobla-
cién tiende a autoidentificarse con la categoria in-
ferior de la clasificacién promedio de la poblacién,
integrada principalmente por personas de ingreso
bajo, sin educacién universitaria y que habitan en
dreas distintas a la zona de residencia de la clase me-
dia alta. Esto difiere de lo que se observa habitual-
mente en los estudios referidos a diversos paises,
incluido Chile, donde se registra una fuerte pre-
ferencia por una identificacién con la clase media,
mediante estudios de szazus social subjetivo basados
en encuestas que aplican una escala estdndar (Evans
y Kelley, 2004; Kelley y Kelley, 2009; Forsé y Paro-
di, 2011; Castillo, Miranda y Madero, 2013; Lora
y Fajardo, 2013; Lindemann y Saar, 2014; Poppitz,
2016) o que solicitan a los individuos elegir la clase
social a la que pertenecen entre varias alternativas
que se nombran al encuestado (Valenzuela, 2008;
Andersen y Curtis, 2012; Haddon, 2015). Esto in-
dica que la metodologia de recoleccién de los datos
influye decisivamente en los resultados obtenidos.
Por lo tanto, la validez de nuestros propios resulta-
dos se sitda en el marco del juego de clasificaciones
aplicado a través de la encuesta y en nuestra defini-
cién empirica de la autoidentificacién, lo que apor-
ta nuevas aproximaciones sobre el posicionamiento
subjetivo de los individuos.

Lo sefialado delimita la discusion acerca de por
qué nuestros resultados muestran una mayoritaria
identificacién con la categoria inferior, en mayor
medida que con la categoria intermedia. Esto es con-
sistente con lo estudiado desde la psicologia social,
observdndose que quienes ocupan posiciones sociales
superiores tienden a percibirse a si mismos y a ser
percibidos por otros enfatizando en su singularidad,
en contraste con quienes se encuentran en posicio-
nes mds bajas en la jerarquia social, quienes se perci-
ben y son percibidos de modo mds homogéneo, des-

estimando su variabilidad (Lorenzi-Cioldi, 1998). A
este respecto, Bourdieu (1979) aseverd que quienes
ocupan posiciones superiores propugnan que su po-
sicién se asocia a méritos y caracteristicas — incluyen-
do sus gustos — que les distinguen como personas
mds que como un grupo homogéneo. En cambio,
quienes integran grupos socioeconémicos mds bajos
se definen a si mismos en torno a rasgos abstractos —
como principios morales — que les distinguen de
quienes ocupan posiciones superiores (Lamont y
Fournier, 1992) y que amplifican sus similitudes. La
asignacién de rasgos homogéneos a la categoria infe-
rior en mayor medida que a la categoria intermedia —
lo que reexaminaremos enseguida — y la superior,
contribuirfa a entender el tamano del grupo que se
identifica con esa categoria mds baja.

La percepcion de caracteristicas compartidas
homogéneamente con la categoria inferior en lugar
de la intermedia puede explicarse al retomar la dis-
cusién acerca de si existe un vinculo entre aspectos
subjetivos y objetivos de la estratificacién social;
es decir, si acaso hay congruencia con indicadores
socioeconémicos claves (Hout, 2008). Como he-
mos visto en los resultados de la encuesta, quienes
se autoidentifican con la categoria inferior tienen
en general menores ingresos, menor educacién y
residen en dreas menos privilegiadas. Sin embargo,
una proporcién importante de quienes se identi-
fican con una categoria inferior se caracteriza por
niveles de indicadores socioeconémicos, como los
ingresos, que corresponden en realidad a un estrato
medio o incluso superior de acuerdo a la definicién
“promedio” de los propios encuestados — segun las
caracteristicas de las vifietas en cada categoria.

Esa aparente incongruencia con algunos in-
dicadores de su situacién socioecondémica puede
explicarse por lo siguiente: posicionarse en la ca-
tegoria inferior tiene que ver con el ingreso perso-
nal declarado pero, también, con otras condiciones
consideradas definitorias, particularmente el drea de
residencia y el nivel educacional — segtin nuestros
resultados —, que, siguiendo a Bourdieu (1979), en
alguna medida podrian ser considerados como in-
dicios de capital social y de capital cultural. Habitar
en un 4rea de residencia diferente a la zona de clase
media alta de Santiago, como en otras metrépolis
latinoamericanas fuertemente segregadas, restringe
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las redes de contactos sociales que contribuyen a
mantener o mejorar la condicién social (Fuentes,
Mac-Clure, Olivos y Moya, 2017). En cuanto al
capital cultural, las oportunidades son decrecien-
tes si se posee un nivel educacional menor que el
universitario. Asi, examinando nuestros resultados
a partir de Bourdieu, una composicién del capital
mds amplia que la posesién de capital econémico —
el ingreso monetario —, aparece como limitante de
las condiciones y posibilidades de vida, lo cual in-
terpretamos que acerca la percepcion sobre la posi-
cién de uno mismo a la categoria inferior. La auto-
identificacién constituye una evaluacién subjetiva
en la cual los individuos asignan peso a esas diversas
dimensiones, de acuerdo a esta interpretacion.

La autoidentificacion con la categoria superior
sigue una pauta particular: quienes se autoposicio-
nan enesa categorfa son los mds congruentes con
el conjunto de sus caracteristicas socioeconémicas.
Casi en su totalidad tienen ingresos de un rango alto,
cuentan con educacién universitaria y habitan en la
zona de residencia de la clase media alta en Santiago
o en otras dreas especificas fuera de esa metrépoli,
todo lo cual explica su posicionamiento subjetivo y
les diferencia de quienes se autoidentifican con una
categoria intermedia. Ademds de su mayor nivel de
ingreso, son personas que se caracterizan por su nivel
educacional superior en comparacién con quienes
se autoidentifican con la categoria inferior o la in-
termedia, entre quienes la meritocracia educacional
no constituye un criterio claramente distintivo de su
posicionamiento. Junto a esto, su drea de residencia
establece una distincién simbdlica y facilita vincu-
los sociales, que les diferencia con respecto del lugar
donde habitan las personas que se autoidentifican
con las otras categorfas.

En el otro extremo, los encuestados que expre-
san mayor inconsistencia con relacién a sus carac-
teristicas socioeconémicas son los que hicieron una
sola pila de vinetas. Conforman el grupo relativa-
mente pequeiio que se percibe a si mismo como
parte de un tnico conjunto de personas en la so-
ciedad y niega la existencia de categorias socioeco-
némicas, a pesar de estar integrado por personas de
estatus socioecondémico bajo y sin movilidad social.
Esto es consistente con los andlisis que destacan que
las desigualdades persistentes en la sociedad (Tilly,

1999) son negadas o no se perciben conexiones que
den lugar a entenderlas como un fenémeno colec-
tivo, por parte de las personas que estdn mds ex-
cluidas socialmente. Elaborando a partir de Skeggs
(1997), ese posicionamiento subjetivo se puede en-
tender como una busqueda de desidentificacién y
disimulacién en una sociedad donde la pertenencia
a un estrato bajo es subvaluada y porque esas perso-
nas carecen de marcos conceptuales que les permi-
tan conectar y colectivizar sus experiencias.

En el marco del andlisis de la evidencia aporta-
da en esta investigacion, se concluye que la mayor
parte de la poblacién clasifica a las personas en la
sociedad de acuerdo a criterios socioecondémicos
basados en ingresos, educacién, drea de residencia
y ocupacién. Los individuos encuentran su posi-
cién social primordialmente al interior de esa cla-
sificacién socioeconémica y no hay evidencia de
identidades rivales en un segmento amplio de la
poblacién, aunque la tendencia a posicionarse en
la clasificacién dicotémica hombres-mujeres podria
considerarse una potente alternativa.

En la definicién de la propia posicién social in-
fluyen en general caracteristicas socioeconémicas de
los individuos, pero sin una perfecta congruencia
entre el posicionamiento subjetivo e indicadores ob-
jetivos.Mds alld de esa constatacidn, lo clave es cémo
estas ambivalencias son explicables (Devine y Sava-
ge, 2004), lo que constituye un aporte importante
de este trabajo. El ingreso personal es relevante en la
autoidentificacién, a lo que se agrega la educacién
y destaca también la disponibilidad de capital social
asociado al drea de residencia. Las carencias en re-
lacién a esos aspectos explican la mayoritaria autoi-
dentificacién con la categoria inferior en la sociedad,
mds que con la categoria intermedia. La desigual dis-
tribucion de esas condiciones explica también la ma-
yor distancia social que separa a quienes se autoiden-
tifican con la categoria superior en comparacion con
el resto de la sociedad. Sin embargo, el significado, el
sentido y la importancia atribuida por las personas
a esas diferencias, asi como el modo de nombrarlas,
permanece como una interrogante que serfa de inte-
rés abordar en otros estudios.
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Notas 11 Para clarificar estos resultados, complementariamente

se presentan las probabilidades predichas segin el mo-
1 Bourdieu (2000) también se refiere a un capital sim- delo de regresién multinomial (ver Anexos).

10

bélico. Uno de los principales — y discutidos — inten-
tos de aplicar empiricamente el enfoque bourdesiano
sobre las clases sociales se ha realizado en Gran Breta-
fia (Savage ez al., 2013).

El universo de la muestra representa un 77% de la
poblacién de 25 afios 0 mds en el pais. Los resultados
de la encuesta variarfan en caso de incluir al resto de
esos habitantes o a personas en rangos de menor edad.

Los datos fueron ponderados en funcién de las si-
guientes variables de interés: comuna, sexo, edad y
condicién de actividad.

La medicién del tiempo fue hecha mediante un rabler
con el cual se aplicé cada encuesta.

En relacién con la tesis de que las clasificaciones ela-
boradas por las personas estdin moralmente carga-
das (Lamont y Fournier, 1992; Sayer, 2005; Skeggs,
1997), esto se encuentra presente en alguna medida
entre los encuestados, pero el nombre que asignan a
la pila de naipes con la cual se autoidentifican sélo
conlleva una connotacién de valor positivo o negativo
en un tercio de los casos.

El andlisis MDS generé una fuerte diferenciacién en-
tre dos conjuntos de puntos, uno de los cuales abarcé
un gran nimero de vifietas, cuyo tamafio y dispersién
hacfa recomendable establecer un ntimero de conglo-
merados superior a dos. Con este criterio, se realizd
tanto un andlisis de ancho de silueta promedio como
de suma de los cuadrados total, y se observé en ambos
que una solucién de tres conglomerados resultaba més
apropiada que una de mds conglomerados.

Solamente dos sujetos tuvieron el mismo puntaje en
mds de una categoria estadistica, los cuales fueron ex-
cluidos del andlisis para no sesgar las interpretaciones.

En términos de la calidad del ajuste de la solucién con
dos dimensiones, la matriz de distancias que se extrae
de este MDS comparte un 88% de la varianza con la
matriz de disimilaridades original de los naipes.

Adicionalmente, en las ciudades intermedias hay una
percepcién de que la élite econdmica reside en barrios
exclusivos de Santiago-Oriente (Mac-Clure, Barozet y
Moya, 2015), lo que es ajeno al estrato superior local.

Al apreciar este resultado es necesario considerar la
heterogeneidad de los encuestados pertenecientes a
ese grupo ocupacional, que incluye trabajadores por
cuenta propia, trabajadores manuales calificados, pe-
quefos empresarios y agricultores.

BIBLIOGRAFIA

AGREST]I, Alan. (2007), Introduction to categorical
data analysis. 2. ed. Florida,University of Florida.

ANDERSEN, Robert & CURTIS, Josh. (2012),
“The polarizing effect of economic inequality
on class identification: evidence from 44 coun-
tries”. Research in Social Stratification and Mo-
bility, 30 (1): 129-141.

ARAUJO, Kathya & MARTUCELLI, Danilo.
(2011), “La inconsistencia posicional: un nue-
vo concepto sobre la estratificacion social”. Re-
vista Cepal, 103: 165-178.

ARAUJO, Kathya & MARTUCELLI, Danilo.
(2014), “Beyond institutional individualism:
agentic individualism and the individuation
process in Chilean society”. Current Sociology,
62 (1): 24-40.

ATKINSON, Will. (2010), “Same formula, dif-
ferent figures: change and persistence in class
inequalities”. Sociologia, Problemas e Priticas,
63: 11-24.

ATZMULLER, Christiane & STEINER, Peter M.
(2010), “Experimental vignette studies in sur-
vey research”. Methodology, 6 (3): 128-138.

BOLTANSKI, Luc. (2009), De la critique: précis de
sociologie de I'émancipation. Paris, Gallimard.

BOLTANSKI, Luc & THEVENOT, Laurent.
(1983), “Finding one’s way in social space: a
study based on games”. Social Science Informa-
tion, 22 (4-5): 631-680.

BORG, Ingwer; GROENEN, Patrick & MAIR,
Patrick. (2013), Applied multidimensional sca-
ling. Heidelberg, Springer.

BOURDIEU, Pierre. (1979), La distinction: critique
sociale du jugement. Paris, Les Editions de Minuit.

BOURDIEU, Pierre. (2000), Poder, derecho y clases
sociales. Bilbao, Desclée de Brouwer.

BUCCA, Mauricio. (2016), “Merit and blame in
unequal societies: explaining Latin Americans’

beliefs about wealth and poverty”. Research in
Social Stratification and Mobility, 44: 98-112.



ENCONTRAR LA POSICION DE UNO MISMO EN LA SOCIEDAD 21

CAMERER, Colin. (2003), Behavioral game
theory: experiments in strategic interaction. New
York/Princeton, Russell Sage Foundation/Prin-
ceton University Press.

CASTILLO, Juan Carlos; MIRANDA, Daniel &
MADERO-CABIB, Ignacio. (2013), “Todos
somos de clase media: sobre el estatus social
subjetivo en Chile”. Latin American Research
Review, 48 (1): 155-173.

CHAN, Tak Wing & GOLDTHORPE, John.
(2007), “Class and status: the conceptual dis-
tinction and its empirical relevance”. American
Sociological Review, 72: 512-532.

COSTA, Carlos. (2009), Desigualdade de oportuni-
dades no Brasil. Belo Horizonte, Argumentum.

DEAUVIEAU, Jérome; PENISSAT, Etienne;
BROUSSE, Cécile & JAYET, Cyril. (2014),
“Everyday categorisations of French social
space”. Revue Frangaise de Sociologie, 55 (3):
411-457.

DEVINE, Fiona & SAVAGE, Mike. (2005), “The
cultural turn, sociology and class analysis”, in
E Devine et al. (orgs.), Rethinking class: cultu-
re, identities and lifestyles. New York, Palgrave
Macmillan.

ELBERT, Rodolfo & PEREZ, Pablo. (2018), “The
identity of class in Latin America: objective
class position and subjective class identifica-
tion in Argentina and Chile (2009)”. Current
Sociology, 66 (5): 724-747.

ERIKSON, Robert & GOLDTHORPE, John.
(1993), The constant flux: a study of class mo-
bility in industrial societies. Oxford/New York,
Clarendon Press/Oxford University Press.

ESPINOZA, Vicente & NUNEZ, Javier. (2014),
“Movilidad ocupacional en Chile 2001-2009.
:Desigualdad de ingresos con igualdad de
oportunidades?” Revista Internacional de Socio-
logia, 72 (1): 57-82.

EVANS, M. D. R. & KELLEY, Jonathan. (2004),
“Subjective social location: data from 21 na-
tions”. International Journal of Public Opinion
Research,16 (1): 3-38.

FERREIRA, Francisco H. G.; MESSINA, Julian;
RIGOLINI, Jamele; LOPEZ-CALVA, Luis-
-Felipe; LUGO, Maria Ana & VAKIS, Renos.
(2012), Economic mobility and the rise of the

Latin American middle class. Washington DC,
The World Bank.

FORSE, Michel & PARODI, Maxime. (2011),
“La perception des inégalités en France depuis
dix ans”. Revue de 'OFCE, 118 (3): 5-32.

FUENTES, Luis; MAC-CLURE, Oscar; OLI-
VOS, Camilo & MOYA, Cristébal. (2017),
“Santiago de Chile: ;ciudad de ciudades? Desi-
gualdades sociales en zonas de mercados labo-
rales”. Revista Cepal, 21: 93-109.

GOLDTHORRPE, John. (2002), “Globalisation and
social class”. West European Politics, 25 (3): 1-28.

GOLDTHORPE, John. (2008), “Two oppositions
in studies of class: a reflection”, in A. Lareau
and D. Conley (eds.), Social class: how does it
work?, New York, Russell Sage Foundation.

HADDON, Edward. (2015), “Class identification
in New Zealand:an analysis of the relationship
between class position and subjective social lo-
cation”. Journal of Sociology,51 (3): 737-754.

HOUT, Michael. (2008), “How class works: ob-
jective and subjective aspects of class since the
1970s”, in A. Lareau and D. Conley (eds.), So-
cial class: how does it work?, New York, Russell
Sage Foundation.

KELLEY, Sarah & KELLEY, Claire. (2009), “Sub-
jective social mobility: data from 30 nations”,
in M. Haller, R. Jowell and T. Smith (eds.), 7he
International Social Survey Programme, 1984-
2009: Charting the Globe, London, Routledge.

LAMONT, Michele & FOURNIER, Marcel.
(1992), Cultivating differences: symbolic boun-
daries and the making of inequality. Chicago,
University of Chicago Press.

LAMONT, Michele & MOLNAR, Virdg.
(2002), “The study of boundaries in the social
sciences”. Annual Revue of Sociology, 28 (1):
167-195.

LINDEMANN, Kristina & SAAR, Ellu. (2014),
“Contextual effects on subjective social posi-
tion: evidence from European countries”. /n-
ternational Journal of Comparative Sociology, 55
(1): 3-23.

LORA, Eduardo & FAJARDO, Johanna. (2011),
Latin American middle classes: the distance be-
tween perception and reality. Washington, In-
ter-American Development Bank.



22 REVISTA BRASILEIRA DE CIENCIAS SOCIAIS - VOL. 34 N° 99

LORENZI-CIOLDI, Fabio. (1998), “Group sta-
tus and perceptions of homogeneity”. Euro-
pean Review of Social Psychology, 9: 31-75.

LORENZI-CIOLDI, Fabio & JOYE, Dominique.
(1988), “Représentations sociales de catégories
socioprofessionnelles: aspects méthodologiques”.
Bulletin de Psychologie, 41 (383): 377-390.

LYNN, Freda B. & ELLERBACH, George.
(2017), “A position with a view: educational
status and the construction of the occupational
hierarchy”. American Sociological Review, 82
(1): 32-58.

MAC-CLURE, Oscar & BAROZET, Emmanuel-
le. (2016), “Judgments on (in)justice in a ma-
ture neo-liberal regime: results of an empirical
game-based research”. Current Sociology, 64
(3): 335-352.

MAC-CLURE, Oscar; BAROZET, Emmanuelle
& MATURANA, Victor. (2014), “Desigual-
dad, clase media y territorio en Chile: ;Clase
media global o multiples mesocracias segin
territorios?”. Revista Eure, 40 (121): 163-183.

MAC-CLURE, Oscar; BAROZET, Emmanuelle
& MOYA, Cristébal. (2015), “Juicios de las
clases medias sobre la élite econdmica. ;Critica
a las desigualdades en Chile?”. Polis, 41: 1-19.

MARQUEZ, Rodrigo. (2006), “El disefio de indi-
ces sintéticos a partir de datos secundarios: me-
todologias y estrategias para el andlisis social”,
in M. Canales, Metodologias de investigacion
social: introduccidn a los oficios, Santiago, LOM
Ediciones.

PENISSAT, Etienne; BROUSSE, Cécile; DEAU-
VIEAU, Jérome; CHEVILLARD, Julien; BA-
ROZET, Emmanuelle & MAC-CLURE, Os-
car. (2016), “From statistical categorizations to
ordinary categorizations of social space: history
and legacy of an original study based on a card
game”. Historical Social Research, 41 (156):
135-154.

POPPITZ, Philipp. (2016), “Does self-perceptions
and income inequality match? The case of subjec-
tive social status”. IMK Working Paper, 173: 1-28.

PNUD. (2017), Desiguales: origenes, cambios y de-
safios de la brecha social en Chile. Santiago.

SABATINI, Francisco; RASSE, Alejandra; MORA,
Pia & BRAIN, Isabel. (2012), “;Es posible la

integracién residencial en las ciudades chile-
nas? Disposicion delos grupos medios y altos a
la integracién con grupos de extraccién popu-
lar”. Revista Eure, 38 (115): 159-194.

SALATA, André Ricardo. (2015), “Quem é classe
média no Brasil? Um estudo sobre identidades
de classe”. Dados: Revista de Ciéncias Sociais, 58
(1): 111-149.

SALATA, André Ricardo. (2016), “Uma nova
abordagem empirica para a hierarquia de status
no Brasil”. Revista Brasileira de Ciéncias Sociais,
31 (92): 1-22.

SAVAGE, Mike; DEVINE, Fiona; CUNNIN-
GHAM, Niall; TAYLOR, Mark; LI, Yaojun;
HJELLBREKKE, Johs; LE ROUX, Brigit-
te; FRIEDMAN, Sam & MILES, Andrew.
(2013), “A new model of social class? Findings
from the BBC’s Great British class survey expe-
riment”. Sociology, 47 (2): 219-250.

SAYER, Andrew. (2005), “Class, moral worth and
recognition”. Sociology, 39 (5): 947-963.

SKEGGS, Beverly. (1997), Formations of class &
gender: becoming respectable. London, Sage.

TELLES, Edward; FLORES, René & URREA-
-GIRALDO, Fernando. (2015), “Pigmento-
cracies: educational inequality, skin color and
census ethnoracial identification in eight Latin
American countries”. Research in Social Stratifi-
cation and Mobility, 40: 39-58.

TILLY, Charles. (1999), Durable inequality.
Berkeley, University of California Press.

TORCHE, Florencia. (2005), “Unequal but fluid:
social mobility in Chile in comparative perspec-
tive”. American Sociological Review, 70: 422-450.

TORCHE, Florencia. (2007), “Movilidad interge-
neracional y cohesién social: anélisis compara-
do de Chile y México”. Documento preparado
para el Proyecto Nacsal Cieplan-iIFHC, Santia-
go de Chile.

TREIMAN, Donald ]. (1977), Occupational pres-
tige in comparative perspective. New York, Aca-
demic Press.

VALENZUELA, Eduardo; SCHWARTZMAN,
Simén; BIEHL, Andrés & VALENZUELA,
Samuel. (2008), Vinculos, creencias e ilusiones:
la cobesion social de los latinoamericanos. Santia-

go de Chile, Ugbar /Cieplan.



ENCONTRAR LA POSICION DE UNO MISMO EN LA SOCIEDAD 23

WALKER, Iain & SMITH, Heather. (2002), Re-
lative deprivation: specification, development,
and integration. Cambridge, Cambridge Uni-
versity Press.

WEBER, Max. ([1922]1964), Economia y sociedad.
México, Fondo de Cultura Econémica.

ZHOU, Xueguang. (2005), “The institutional lo-
gic of occupational prestige ranking: reconcep-
tualization and reanalyses”. American Journal of
Sociology, 111 (1): 90-140.



24 REVISTA BRASILEIRA DE CIENCIAS SOCIAIS - VOL. 34 N° 99

ANEXOS

Tabla A1l
Clasificacién Subjetiva Socioeconémica: Vifietas por Categoria, segtin Grupo Socio-Ocupacional,
Ingresos, Educacién, Sexo y Edad

Auto-identificacién con categoria

Variable Categorias Inferior Intermedio Superior
Grupo socio- Duefa de casa 13, 38, 55
ocupacional Trabajador manual no 26, 39, 41, 46, 56, 10
calificado 60, 68, 72
Independiente, calificado, 2 20, 27, 47, 49 9
peq. agricultor
Rutina no manual 1, 11 24, 35, 59, 62
Profesional de menor nivel 6 4, 48, 58
Profesional alto, ejecutivo, 5, 34, 50, 54, 74
empresario
Ingreso <CH$300.001 1,2,6,11, 13, 26,
38, 39, 41, 46, 55,
56, 60, 68, 72
CH$300.001 - CH$500.000 10, 20, 24, 27, 35,
47,49, 59, 62
>CH$500.000 4,5,9, 34, 48, 50,
54, 58, 74
Nivel educacional Menos que secundaria 13, 38, 39, 46, 56, 10, 27, 35,59 9
60
Secundaria, técnica 1,2,6, 11, 26,41, 20, 24, 47, 49, 62 4
55, 68, 72
Universitaria completa 5, 34, 48, 50, 54,
58, 74
Sexo Hombre 1, 6, 26, 41, 46 10, 20, 27, 35, 47, 4,5,9, 34, 48, 50, 74
49
Mujer 2,11, 13, 38, 39, 24,59, 62 54,58
55, 56, 60, 68, 72
Edad <=45 afios 1,2,6, 11, 26, 39, 20, 24, 49, 59, 62 4, 34
46, 68,72
>= 46 afios 13, 38, 41, 55, 10, 27, 35, 47 5,9, 48, 50, 54,
56, 60 58,74
Total 15 9 9

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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Tabla A2

Clasificacién Socioeconémica: Caracteristicas Descriptivas de la Poblacién

Auto-identificacién con categoria

Variable Inferior  Intermedia  Superior  Total
Grupo socio-ocupacional  Trabajador manual no calificado 28,3 20,4 6,5 23,9
Independiente, calificado 31,6 32,6 17,2 30,2
Rutina no manual 17,3 11,1 9,5 14,9
Profesional de menor nivel 11,6 13,0 28,4 13,8
Profesional alto, ejecutivo 11,3 22,8 38,5 17,2
Total 100 100 100 100
Ingreso <CH$300.001 42.8 23,6 1,7 33,7
CH$300.001 - CH$500.000 29,0 23,3 6,8 25,2
>CH$500.000 28,2 53,1 91,5 41,1
Total 100 100 100 100
Nivel educacional Menos que secundaria 25,6 18,7 2,3 21,3
Secundaria, técnica 59,2 52,4 29,2 54,2
Universitaria completa 15,2 28,9 68,4 24,5
Total 100 100 100 100
Movilidad inter- Descendente 20,5 19,4 23,1 20,5
generacional Sin movilidad 28,0 32,0 27,8 29
Ascendente 51,5 48,7 49,1 50,5
Total 100 100 100 100
Area de residencia Ciudad intermedia 38,9 30,4 26,9 35,5
Concepcién 8,5 3,7 2,3 6,7
Valparaiso 5,2 5,6 1,2 4,9
Santiago: zona clase media alta 18,4 31 53,2 25,3
Santiago: resto zonas 29,0 29,4 16,4 27,7
Total 100 100 100 100
Sexo Hombre 54,9 59,9 66,3 57,4
Mujer 45,1 40,1 33,7 42,6
Total 100 100 100 100
Edad <= 45 afos 53,7 62,4 69,8 57,6
>= 46 afos 46,3 37,6 30,2 42.4
Total 100 100 100 100
Pertenencia indigena Pertenece 6,1 4,4 1,8 5,2
No pertenece 93,9 95,6 98,2 94,8
Total 100 100 100 100
Total (N muestra = 1546) 64,5 24,5 11,1 100

Nota: Datos ponderados.

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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Figura A1
Probabilidades Predichas sobre la Autoidentificacién con una de las Categorias a partir del
Modelo de Regresién Multinomial
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Nota: Sujeto de referencia: Mujer, >=46 afios, profesional de menor nivel, ingresos entre CH$300.000 y $500.000, con
estudios secundarios completos o educacién técnica, sin movilidad intergeneracional y sin pertenencia a pueblos indigenas.
Las probabilidades fueron comparadas segn el drea de residencia, en donde CI: Ciudad intermedia, C: Concepcién, V:
Valparaiso, SRZ: Santiago resto zonas, SO: Santiago oriente.

Fuente: Elaboracién de los autores a partir de la Encuesta Clasificaciones, Chile, 2016.
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Pesquisas empiricas em varios paises
mostram que uma parte importante da
populagio ¢ subjetivamente identificada
com as classes médias. Partindo de uma
classificacio das pessoas na sociedade
desenvolvida pelos préprios individu-
os, analisamos como eles se identificam
com uma posi¢io social. Nossa andlise
¢ baseada em uma pesquisa em que os
participantes foram solicitados a reali-
zar um jogo de classificagio de vinhetas
representativas de pessoas na sociedade
chilena. A pesquisa foi aplicada no Chi-
le no ano de 2016 para uma amostra de
2.000 individuos estatisticamente repre-
sentativos da populagio. Os resultados
mostram os critérios que predominam na
classificacdo das pessoas na sociedade e o
que influencia a definicao de sua posicao
social pelos individuos, que se identifi-
cam principalmente com uma categoria
baixa na sociedade.

FINDING ONE’S POSITION IN
SOCIETY: A VIGNETTE-BASED
SURVEY

Oscar Mac-Clure, Emmanuelle Barozet,
M. Constanza Ayala, Crist6bal Moya
and Ana Maria Valenzuela

Keywords: Stratification; Social inequal-
ity; Social class; Subjectivity; Chile; Latin
America.

Empirical research in various countries
shows that a significant part of the popu-
lation is subjectively identified with the
middle classes. Starting from a classifica-
tion of people in society developed by
individuals themselves, we analyze how
they identify with a social position. Our
analysis is based on a survey in which the
participants were asked to perform a clas-
sification game of vignettes representative
of people in Chilean society. The survey
was applied in Chile in the year 2016 to
a sample of 2,000 individuals statistically
representative of the population. The re-
sults show the criteria that predominate
when classifying people in society and
what influences the definition of their
social position by individuals, who self-
identify mainly with a lower category.

TROUVER SA POSITION AU SEIN
DE LA SOCIETE: UNE ENQUETE
FONDEE SUR UN JEU DE CARTES

Oscar Mac-Clure, Emmanuelle Barozet,
M. Constanza Ayala, Cristébal Moya et
Ana Maria Valenzuela

Mots-clés: Stratification; Inégalités so-
ciales; Classe sociale; Subjectivité; Chilis
Amérique Latine.

Dans divers pays, la recherche empirique
montre qu'une partie significative de la
population s’identifie du point de vue
subjectif avec les classes moyennes. A
partir d’une classification des individus
dans la société élaborée par des enquétés
eux-mémes, nous analysons comment
ces derniers s'identifient avec une posi-
tion sociale particuliere. Notre analyse
est fondée sur une enquéte au cours de
laquelle les participants ont été invités a
effectuer un jeu de classification de cartes
ou vignettes représentatives des individus
au sein de la société chilienne. Cette en-
quéte a été appliquée au Chili en 2016
a un échantillon de 2000 individus sta-
tistiquement représentatifs de la popu-
lation. Les résultats mettent en lumiére
les critéres qu'utilisent les individus lors
de la classification et qui déterminent la
définition de leur propre position sociale,
sidentifiant le plus souvent avec une ca-
tégorie inférieure au sein de la société.
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Investigaciones empiricas en diversos pa-
{ses muestran que una parte importante
de la poblacién se identifica subjetiva-
mente con las clases medias. A partir de
una clasificacion de las personas en la
sociedad elaborada por los propios in-
dividuos, analizamos de qué modo ellos
se identifican con una posicién social.
Nuestro andlisis se basa en una encuesta
en que se solicitd a los participantes rea-
lizar un juego de clasificacién de vifietas
representativas de personas en la sociedad
chilena. La encuesta fue aplicada en Chi-
le en el afio 2016 a una muestra de 2.000
individuos estadisticamente representati-
vos de la poblacién. Los resultados mues-
tran los criterios que predominan al cla-
sificar a las personas en la sociedad y qué
influye en la definicién de su posicién so-
cial por parte de los individuos, quienes
se autoidentifican mayoritariamente con
una categoria baja en la sociedad.
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