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RESUMO

Apesar do crescente interesse pelo empreendedorismo, existe uma lacuna no que se refere a existéncia de
analises de sua relacdo com o crescimento econdmico e com a competitividade. O objetivo deste estudo é
analisar a taxa de empreendedorismo total, medida pelo GEM, avaliando-se quais as varidveis que possuem
maior relevancia na explicacdo do empreendedorismo. A pesquisa investigou, em carater exploratério, a
influéncia da renda per capita e de variaveis macroecondmicas e microecondmicas definidas no Global
Competitiveness Index [GCI] na Taxa de Empreendedorismo Total dos paises pesquisados pelo GEM. Para
atingir tal fim, essa pesquisa utilizou uma amostra de 64 paises, com dados transversais referentes ao ano de
2007; foram construidos dois modelos econométricos, utilizando-se, na estimativa das equagfes, 0 Método de
Minimos Quadrados. Os resultados encontrados indicam que a relacéo entre empreendedorismo e niveis de renda
segue o padrdo da curva U. Por outro lado, embora varios autores identifiqguem que fatores de competitividade
sdo importantes para o desenvolvimento do empreendedorismo, a pesquisa ndo chegou a mesma conclusdo. O
estudo aponta que esses aspectos parecem atuar em direcdo contréria & promocdo do empreendedorismo nos
paises menos ricos, e de maneira insignificante nos paises mais ricos.

Palavras-chave: empreendedorismo; competitividade; crescimento; GEM.

ABSTRACT

Despite the growing interest in developing research on entrepreneurship, the relationship between
competitiveness and economic growth has been little explored. This paper shows the relationship between
entrepreneurship and competitiveness. The aim of this study is to analyze total entrepreneurial activity - TEA,
measured by the Global Entrepreneurship Monitor [GEM], evaluating the variables that have significant
relevance in explaining entrepreneurship. The data were collected in 64 countries for the year 2007. This paper
considers two econometric models obtained by the least-squares method. The results suggest that the relationship
between entrepreneurship and levels of income follow the pattern of a U-shaped curve. Although several studies
generally have demonstrated a positive relationship between factors of competitiveness and the development of
entrepreneurship, the present study shows that the effects follow the opposite direction in developing countries.
However, the empirical analysis confirms that factors of competitiveness have had a significant impact on
development of entrepreneurship in more affluent economies.

Key words: entrepreneurship; competitiveness; economic growth; GEM.

RAC, Curitiba, v. 14, n. 6, art. 6, pp. 1094-1112, Nov./Dez. 2010 www.anpad.org.br/rac



R. E. S. Fontenele 1096

INTRODUCAO

O empreendedorismo e sua relagdo com varios outros temas mais amplos, como 0 crescimento e
desenvolvimento dos paises, tem evidenciado um campo de pesquisa caracterizado pela sua
interdisciplinaridade e complexidade, mas também pela amplitude de suas possibilidades de
desenvolvimento cientifico. A relacdo entre empreendedorismo e crescimento econémico, por
exemplo, parece clara, principalmente quando a discussdo estd centrada nas diferencas de impacto
dessa relagdo entre 0s paises.

Dentro dessa realidade, a busca de respostas sobre os fatores que mais influenciam o crescimento
econdmico dos paises tem sido uma preocupacdo por um numero expressivo de pesquisadores,
notadamente 0s economistas ligados ao crescimento e desenvolvimento econdmico. Entretanto, a
maior parte da literatura sobre o assunto, dominada pelo paradigma neoclassico, ndo integrou a figura
do empreendedor nos seus principios fundamentais. Esta auséncia do empreendedor deve-se
principalmente as dificuldades teoricas, o que acarreta graves lacunas na compreensdao dos
mecanismos basicos de funcionamento da economia.

O fato de o empreendedorismo ndo ter sido incluido nas andlises de crescimento econémico,
notadamente nos modelos neoclassicos, devido as suas limitacbes na formulacdo de modelos
matematicos, torna restrita a compreensdo da realidade do mundo atual (Baumol, 1968). Kirzner
(1973) também enfatizava que o modelo neoclassico ndo consegue introduzir em suas analises
variaveis comuns ao mundo real do empreséario, tais como a qualidade do produto, a tecnologia e a
capacidade empreendedora.

Com a criagéo e difuséo de indicadores macroecondmicos como o0 Global Entrepreneurship Monitor
[GEM] e 0 Growth Competitiveness Index [GCI], tornou-se possivel aprimorar a compreensdo da
relacdo do empreendedorismo com o crescimento econémico. O GEM, por exemplo, adota postura
mais abrangente e considera a contribuicdo de todo tipo de negdcio no crescimento dos paises, visto
gue a pesquisa parte da premissa de que o crescimento econdmico resulta da acdo de dois processos
distintos, porém complementares: as atividades de insercdo e intercambio no comércio internacional,
promovidas por empresas estabelecidas de grande porte, que geram demandas internas por novos
produtos e servicos, e as atividades diretamente relacionadas com o processo empreendedor e que sdo
responsaveis pela criacdo e crescimento de novas empresas (GEM, 2007).

O Global Entrepreneurship Monitor [GEM], além de incorporar esse carater multidimensional do
empreendedorismo, ultrapassa as analises centradas exclusivamente na empresa e volta a sua atencéo
para o individuo em suas interacbes com o ambiente que o cerca. Nesse sentido, o conceito GEM de
empreendedorismo visa captar toda e qualquer atividade que tenha caracteristica de esfor¢o autbnomo
para a abertura de nova atividade econdmica, de modo a verificar em que medida determinada
populacdo é empreendedora.

A revisdo de literatura revela a auséncia de modelos empiricos com o uso dos dados mais recentes
do GEM. Nessas condicOes, a pesquisa tem como objetivo investigar, em carater exploratério, a
influéncia da renda per capita e de varidveis macroecondmicas e microecondmicas definidas no
Global Competitiveness Index [GCI], nas Taxas de Empreendedorismo Total, TEA (Total
Entrepreneurial Activity [TEA]) dos paises pesquisados pelo GEM. A questdo fundamental a ser
analisada é: até que ponto a educacéo, a infraestrutura, o nivel de endividamento, a inflacéo, as contas
publicas, o nivel de abertura da economia, sdo importantes para explicar as diferengas da taxa de
empreendedorismo total entre 0s paises?

No tratamento dos dados buscou-se separar os indices do GCI nos nove pilares de competitividade
estabelecidos no ultimo relatério, com o objetivo de identificar as diferencas da influéncia da taxa de
empreendedorismo, medida pelo Total Entrepreneurial Activity [TEA]. Desse modo, serd possivel
investigar entre os diversos fatores, tais como educacdo, infraestrutura, nivel de endividamento,
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inflacdo, contas publicas, nivel de abertura da economia etc. aqueles que apresentam maior correlacédo
com o empreendedorismo.

A relevancia deste estudo esta fundamentada na possibilidade de se iniciar um processo de
entendimento sobre como se manifestam esses fatores no processo de criacdo de empresas de
diferentes paises, o que permitira analisar o papel do empreendedorismo no desempenho econémico
dos paises.

EMPREENDEDORISMO E CRESCIMENTO ECONOMICO

Apesar de o espirito empreendedor ter sido excluido na teoria de crescimento econdémico, muitos
economistas postulam que a capacidade empreendedora € vital para 0 progresso econdmico,
principalmente com as contribuicGes de Schumpeter (1934) e Kirzner (1973). Schumpeter contribuiu
para o0 estudo do empreendedorismo, ao recuperar a figura do empreendedor na economia,
apresentando-o como o principal promotor do desenvolvimento econdémico, gragas a sua funcdo de
inovador e sua capacidade de fazer novas combinagGes de recursos produtivos (Lambing & Kuehl,
2007).

Schumpeter (1942/1984) expandiu o conceito de empreendedorismo com a introducéo da nogéo de
destruicdo criativa, na qual demonstrava que o empreendedor, ao incorporar inovacfes e novas
tecnologias contribuia para a substituicdo de produtos e processos ultrapassados. Assim, 0
empreendedor assumia ndo apenas papel central no avango e desenvolvimento da economia e da
sociedade, como protagonizava também um papel fundamental na evolugdo da vida empresarial e na
substituicdo das empresas estabelecidas por novas organizagdes mais capazes de aproveitar as
inovacOes. Os trabalhos de Reynolds (1999) comprovaram a associagdo entre a destruicdo criativa e o
crescimento econémico.

A limitacdo dos modelos neocléassicos ndo se restringe apenas a exclusdo do empreendedorismo em
suas analises. Na década de 80, a partir dos trabalhos de Paul Romer e Robert Lucas, as teorias de
crescimento econdmico passaram a inserir nos modelos tradicionais variaveis ndo necessariamente
econdmicas, como é o caso da formacgdo do capital humano como um dos principais determinantes de
crescimento de longo prazo (Bleaney & Nishiyama, 2002; Sala-i-Martin & Mulligan, 2000).

Os modelos de crescimento econémico tiveram ainda as contribuicdes de Romer, de 1987 e 1990, as
de Aghion e Howitt, em 1992, e as de Grossman e Helpman, em 1991. Eles inseriram nos modelos,
entre outras coisas, a incorporacdo da pesquisa e do desenvolvimento, a concorréncia imperfeita, o
governo e o progresso técnico (Tenani, 2004).

Essa evolucdo na teoria do crescimento econdmico, com a insercdo do capital humano, da tecnologia
e da inovacdo na funcéo de producdo, possibilitou um melhor arcabougo teérico e cientifico, visando
compreender melhor a evolucdo do Produto Interno Bruto [PIB] dos paises ao longo do tempo, visto
que acrescentaram ao modelo original varidveis como capital humano e tecnologia/inovacao.

A contribuicdo do espirito empreendedor para o crescimento econdmico pode ser avaliada pelas
transformacdes decorrentes da introducdo de novos produtos no mercado, pelas mudancas
tecnolégicas e por mudangas nos processos produtivos (Acs & Audretsch, 1990). O impacto das
iniciativas empreendedoras gera aumento de eficiéncia com o consequente aumento na concorréncia,
além de mudancas no comportamento do consumidor, que preferirdo adquirir produtos mais
inovadores existentes no mercado. Menciona-se ainda o fato de que a cultura empreendedora acelera a
descoberta de novos produtos; sua disseminacdo desempenha papel importante no processo de
aprendizagem (Audretsch & Feldman, 1996; Audretsch & Stephan, 1996).
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Na década de 90, alguns estudos identificaram a contribuicdo do empreendedorismo para o
crescimento econdmico, porém se limitaram ao contexto regional, setorial e/ou empresarial. Um dos
trabalhos foi desenvolvido por Reynolds, Storey e Westhead (1994), no qual fazem uma comparacao
entre as taxas de criacdo de novas empresas em varias regides de paises europeus. Neste estudo 0s
autores concluiram que a criacdo de empresas nos varios paises é influenciada pelo engajamento do
governo no apoio ao empreendedorismo, por mediacdo de incentivos a concep¢do de novos projetos
de empresas, 0 que pode ser obtido por meio de mudancas nas leis e institui¢bes; do oferecimento de
facilidades para a gestacdo de novas empresas (por exemplo, fornecendo infraestruturas,
disponibilizando cursos de formacdo); pelo apoio a sobrevivéncia e crescimento das start-ups,
mediante 0 acesso as redes de informacgdo, da disponibilizacdo de consultoria, da criacdo de
incubadoras e de outros recursos.

Em outro estudo, Reynolds, Bygrave e Autio (2003) concluem que os fatores que afetam o nivel de
empreendedorismo das economias sdo diferentes entre os paises ricos e 0s paises menos ricos. Nos
paises mais ricos existe maior influéncia dos seguintes fatores: a imigracdo, as taxas historicas de
crescimento e a educagdo, enquanto nos paises menos ricos sobressai a dimensdo da economia
informal.

Carree e Thurik (1999) estudaram o efeito da iniciativa empresarial nas economias desenvolvidas e
nos paises em desenvolvimento. Eles concluiram que a presenga de Pequenas e Médias Empresas
[PMESs] beneficiam comparativamente de forma mais intensiva os paises europeus mais desenvolvidos
do que nos paises com renda per capita mais baixa, como Portugal e Espanha.

Para Audretsch e Thurik (2001) ndo foram apenas a reestruturacdo de grandes empresas e a
crescente colaboracdo entre elas, por meio da formacdo de aliancas estratégicas, as Unicas alteracfes
no cenario econdmico. Os autores denominaram essa nova economia, formada por pequenas empresas,
de entrepreneurial economy, com 0 objetivo de se diferenciar da managed economy, cuja transicio
ocorreu entre a década de 70 até o inicio da década de 90. Esse fendmeno foi também identificado em
diversos estudos (Acs & Audretsch, 2003; Brock & Evans, 1989; Loveman & Sengenberg, 1991;
Thurik, 1999), e sua ocorréncia foi verificada em vérios paises industrializados, tais como os Estados
Unidos, a Alemanha, o Reino Unido e a Italia.

Essa nova entrepreneurial economy foi responsavel pela criagdo de muitos postos de trabalho e pela
obtencdo de altas taxas de crescimento nos paises que adotaram essa transicdo (Audretsch & Thurik,
2001; Audretsch, Weigand, & Weigand, 2001; Carree & Thurik, 1998; Thurik, 1996). Outros autores,
porém, atribuem a capacidade dessas pequenas empresas em absorverem a mao-de-obra desempregada
como efeito dos processos de downsizing realizados pelas grandes organizagfes (Audretsch, 1995;
Konings, 1995; G. B. Robson & Gallangher, 1994).

As pesquisas de Audretsch e Thurik (2001) argumentam que o modelo da managed economy €
caracterizado por ganhos de escala, ditados pela predominancia de fatores de producdo, tendo o capital
e a mdo-de-obra ndo qualificada como fontes de vantagem competitiva. Em contrapartida, na
entrepreneurial economy 0 conhecimento substitui os fatores de produgéo tradicionais como fonte de
vantagem competitiva, tal como identificaram Romer (1994) e Lucas (1988).

Esses esforcos em investigar empiricamente o impacto do “espirito empreendedor” na economia se
limitaram ao ambito da empresa, de regides ou por setor, enquanto as analises comparativas entre
paises sdo bastante escassas (Stel, Carree, & Thurik, 2005). Uma importante contribuicdo na literatura
sdo os trabalhos de Carree e Thurik (2003), em que séo feitas analises empiricas da contribuigdo do
empreendedorismo para o crescimento econdmico.
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EMPREENDEDORISMO E COMPETITIVIDADE

As primeiras abordagens tedricas referentes a obtencdo de vantagens competitivas foram concebidas
pelos economistas classicos. Em contraposicdo ao pensamento mercantilista e respaldado pelo
principio da divisdo do trabalho, Adam Smith, com a sua Teoria das Vantagens Absolutas, apregoou
as vantagens do livre comércio e da comercializacdo do excedente de producdo, fruto da
especializacdo internacional dos paises. Para Smith, as na¢Ges se especializam na producdo daquilo
para o qual estdo mais aparelhadas e, em seguida, trocam a producéo excedente entre si, sendo todas
beneficiadas (Aradjo, 1988).

Aperfeicoando a teoria de Smith, David Ricardo propde a teoria das Vantagens Comparativas na
qual defende que um pais deve especializar-se ndo nas producdes em que obtém vantagem absoluta,
mas sim naquelas em que dispdem maiores vantagens relativas, obtidas pelo mais baixo custo de
produgdo. A teoria das Vantagens Comparativas de David Ricardo permite mostrar que, embora um
pais esteja em condi¢des de produzir a totalidade dos bens e servigcos que consome, é do seu interesse
limitar a sua producdo aos bens e servicos, cujo custo de producdo é relativamente mais baixo do que
0s estrangeiros, trocando a parte ndo consumida destes bens pelos que sdo produzidos no estrangeiro a
custo relativamente mais elevado (Cunha, 1997).

A Teoria das Vantagens Comparativas, assim como a Teoria Classica do Comércio Internacional
que a originou, baseia-se no diferencial dado pelos custos de producdo ou nas diferencas de
produtividade entre as nacdes, tendo servido como referencial para a construcdo de outras teorias, a
exemplo das DotacGes Fatoriais de Heckscher e Ohlin (Moreira & Melo, 2003). Para os autores as
trocas internacionais sdao explicadas com base na abundancia ou escassez relativa dos varios fatores de
producdo - terra, mao-de-obra, recursos naturais e capital. Cada pais tende a especializar-se na
producdo e venda dos bens e servi¢os que integrem quantidades importantes dos fatores de producédo
de que dispdem em abundancia. Para Heckscher e Ohlin um pais dispora de vantagem comparativa na
producdo do bem que utilize mais intensamente o fator de que tem uma abundéncia relativa. Exportara
este bem e importara o bem que for intensivo no fator de producdo para o qual é menos dotado
(Cunha, 1997).

Entretanto, baseando-se nos padrfes atuais observados nas transacdes comerciais travadas entre os
paises, alguns tedricos analistas da competitividade, a exemplo de Michael Porter, passaram a critica-
la, afirmando que esta teoria ndo consegue mais explicar a competitividade internacional. Porter
(1993) fez uma critica das Vantagens Comparativas, colocando como exemplo paises como a Coréia
do Sul e os Estados Unidos. Para o autor, a Coréia do Sul, mesmo estando completamente
descapitalizada ap6s a guerra, conseguiu exportacfes expressivas em indlstrias de capital
relativamente intensivo, como ago, construgdo naval e automdveis, enquanto os Estados Unidos,
apesar de deterem méo-de-obra especializada, cientistas e capital, diminuiram a sua participacdo nas
exportacOes de industrias que requerem a dotacdo desses fatores, como a de produtos eletrénicos
sofisticados, semicondutores e maquinas-ferramentas.

Para Porter (1993), o uUnico conceito significativo de competitividade em nivel nacional é a
produtividade nacional. O autor sugere que se deve abandonar toda a ideia de nacdo competitiva
como expressdo que tenha grande significado para a prosperidade econdmica. A produtividade das
empresas € o que realmente influencia e determina os niveis da prosperidade econémica de um pais.
Por outro lado, ele afirma que nenhuma nacdo pode ser competitiva em tudo, ou ser exportadora
liquida de tudo, o que caracteriza o foco setorial de sua andlise. Para encontrar as respostas, devemos
focalizar ndo a economia como um todo, mas indistrias especificas e segmentos da inddstria (Porter,
1993).

As relacdes que Porter estabelece entre os determinantes da vantagem nacional configuram um
modelo que se tornou generalizadamente conhecido como o diamante competitivo. Duas variaveis
gue podem influenciar o sistema nacional de forma relevante, afetando os determinantes da vantagem
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competitiva, sdo acrescentadas por Porter (1993), completando o seu modelo tedrico, trata-se do acaso
— acontecimentos fora do controle das empresas e do governo — que, por meio de politicas diversas,
pode atuar para melhorar ou piorar a vantagem nacional.

Outra contribuicdo relevante para a compreensdo desta tematica € o estudo da espacializagdo
internacional do economista Paul Krugman. No seu trabalho Krugman traga uma critica inicial as
analises da economia internacional, indicando que estas ndo fazem uso dos resultados da geografia
econdmica ou das teorias da localizacdo, tratando os paises como pontos carentes de dimenséo e
ignorando o papel do espaco e dos custos dos transportes dos fatores de producdo e dos bens
comercializados (Krugman & Baldwin, 2001). Conforme este autor, embora ndo se perceba um
consenso entre os estudiosos, hoje as novas teorias do comércio, entre as quais o autor inclui a sua
prépria teoria, estdo se preocupando com novas questfes, como os rendimentos crescentes de escala, a
concorréncia imperfeita, os equilibrios multiplos e o papel decisivo dos acontecimentos historicos.

Isto significa que as diferencas de competitividade entre as nacdes dependem das influéncias de
fatores econémicos, politicos, ambientais etc., que muitas vezes sdo extremamente dificeis de serem
avaliados e dependem dos estagios de desenvolvimento em que as nacBes se encontram. Além do
mais, os fatores mudam com o tempo e sua importancia depende principalmente de suas
complementaridades e de suas influéncias no ambiente internacional (Arruda, Tello, & Araujo, 2007).

Para Castells (1999) a competitividade na nova economia global é relacionada a quatro fatores: a
capacidade politica das instituicdes nacionais e supranacionais para impulsionar a estratégia de
crescimento dos paises, o diferencial entre os custos de producao no local de producéo e os pregos do
mercado de destino, o acesso a um grande mercado influente e, a capacidade tecnoldgica, destacando a
importancia de ter uma base de fornecimento para o sistema cientifico, tecnoldgico, industrial e social.
Segundo o autor, a economia global, de carater assimétrico, parece demonstrar que nem todos tém as
mesmas condicOes de produtividade em decorréncia destes fatores, nem 0 mesmo acesso a0 consumo:
a realidade é que ha um contraste entre condi¢des de vida, de pobreza, miséria, violéncia, educacdo, de
excluséo social como, por exemplo, o caso da América Latina e da Africa (Castells, 1999).

Segundo Rei (2007), a literatura sobre crescimento econdmico apresenta um vasto nimero de fatores
que afetam a competitividade. Alguns concentram-se nas relagdes mais imediatas e diretas, como, por
exemplo, o0 progresso tecnoldgico. Outros analistas, em particular aqueles que se interessam pela
histéria econdmica ou a explicacdo das diferencas de crescimento entre paises, salientam a
importancia de fatores institucionais e politicos na determinacdo do crescimento econdmico. Por outro
lado, Carvalho (1992) distingue dois tipos de causas que estdo na base das variagbes da
competitividade: causas fundamentais e causas préximas. Enquanto nas primeiras se englobam fatores
como a cultura e os valores, a propensdo para a poupanca e o investimento ou a formacéo cientifica e
tecnoldgica, nas segundas incluem-se fatores como a eficiéncia produtiva, o0 mercado, a organizacgdo, a
Pesquisa e Desenvolvimento [P&D], as economias de escala, a formacdo profissional ou a
diversificacdo de produtos.

Para Rei (2007) nenhum desses fatores funciona isoladamente. Segundo o autor contribuicdes
recentes na literatura enfatizam a interacdo do capital fisico, capital humano e P&D; alguns fatores
podem mesmo requerer influéncias complementares de outros fatores para produzirem maior efeito.
Em outras palavras, para um pais atingir maior patamar de competitividade, pode ndo ser suficiente
basear-se em alguns fatores isolados. Deste ponto de vista, os fatores subjacentes sdo importantes.
Uma alteracdo na organizagdo empresarial, nas praticas de gestdo ou a adocdo e desenvolvimento de
novas tecnologias podem ndo ocorrer sem o incentivo da concorréncia e sem a abertura ao comércio e
ao investimento.

Igualmente como o empreendedorismo as diferencas de competitividade entre as na¢des estdo sendo
avaliadas por mediagdo de indicadores macroecondémicos desenvolvidos pelas instituicbes
internacionais. O conjunto de indicadores que esta sendo muito utilizado para comparar a
competitividade entre as nacGes é o desenvolvido pelo World Economic Forum [WEF] no documento
chamado The Global Competitiveness Report, publicado anualmente. Na definicdo dos indices do
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Global Competitiveness Index [GCI], leva-se em consideracdo que “o desenvolvimento econdmico é
um processo dindmico de melhorias sucessivas em que as economias encontram maneiras cada vez
mais sofisticadas de produzir e competir” (Martin, Blanke, Hanouz, Geiger, Mia, & Paua, 2008, p. 3,
traducdo nossa). Assim, o processo de desenvolvimento econémico envolve estagios. Para a
construcao do indice sdo considerados nove pilares, trés estagios de desenvolvimento, visto que, muito
embora sejam importantes em qualquer economia, eles apresentam impactos diferenciados,
dependendo do estagio em que se encontram (Arruda et al., 2007).

A busca de indicadores para tratar das relagcdes entre empreendedorismo, crescimento econémico e
competitividade exigiu consultas a fontes as mais diversas, tanto nacionais quanto internacionais. No
gue se refere ao empreendedorismo, a metodologia GEM é uma referéncia mundial nos estudos do
fendbmeno do empreendedorismo, razdo pela qual seus dados foram utilizados na parte empirica da
pesquisa. Apesar da importancia dos dados do GEM para fins de comparagdes internacionais, tais
dados devem ser analisados com restri¢fes, para identificar com mais coeréncia as variaveis culturais
e historicas relacionadas ao Empreendedorismo. Portanto, os dados do GEM devem ser revistos com o
objetivo maior de conseguir mapear a trajetoria e as oscilacdes dos indicadores do empreendedorismo
de cada pais ao longo dos Gltimos anos.

METODOLOGIA

Neste estudo houve o interesse particular em investigar a influéncia de variaveis macroeconémicas e
microecondmicas na taxa de empreendedorismo, medida pelo Total Entrepreneurial Activity [TEA],
que é estimada pelo Global Entrepreneurship Monitor [GEM].

A questdo fundamental a ser aqui analisada é: qual a influéncia dos niveis de renda per capita e de
competitividade nas diferencas da taxa de empreendedorismo total entre os paises?

O tipo de analise aplicado na pesquisa foi uma analise estatistica multivariada, composta pela
regressdo linear multipla, visto que essa técnica viabiliza a avaliacdo da influéncia simultanea das
varidveis independentes e permite analisar as hipdteses definidas para o estudo. A regressao linear
maltipla é uma técnica estatistica que pode ser usada para analisar a relacdo entre uma variavel
dependente e mais de uma varidvel independente (Hair, Anderson, Tatham, & Black, 2005). Na
regressdo linear maltipla, as variaveis independentes medidas em unidades diferentes tornam dificil
determinar a importancia relativa de cada variavel independente com base nos coeficientes de
regressdo parciais. Diante disso, é preferivel verificar os parciais Beta, pois simplificam a equacéo de
regressdo e fornecem um meio para se comparar o efeito relativo, na variavel dependente, de cada uma
das variaveis independentes (Hair et al., 2005; Pestana & Gageiro, 2000). Os testes t permitem testar
as hipoteses nulas de inexisténcia de uma relacdo linear entre Y (variavel dependente), com cada uma
das variaveis X (variaveis independentes). As medidas relativas de qualidade do ajustamento s&o: R® e
R? ajustado. Uma variante da Regressdo Multipla também utilizada neste trabalho é o Método de
Regressdo Stepwise. O processo de ajuste desse método para uma variavel dependente, y, e k variaveis
independentes, em termos operacionais de maquina, funciona em iteracdes sucessivas até que se
obtenha o melhor ajuste (Mendenhall & Sincich, 1993).

A variavel dependente adotada pela presente pesquisa € a Total Entrepreneurial Activity Index
[TEA], a Taxa de Atividade Empreendedora Total, que é a principal medida do GEM sobre o
empreendedorismo, a qual fornece a relacdo entre o nimero de habitantes da populacdo dos paises
determinados que iniciam um novo empreendimento em proporcdo do total da populagdo de adultos
existentes. Também é definida como a porcentagem da forca de trabalho que esta ativamente iniciando
novos empreendimentos ou é proprietario/gerente de negdcios, cujo periodo de existéncia é inferior a
42 meses (Reynolds, Bygrave, Autio, & Bosma, 2007).

RAC, Curitiba, v. 14, n. 6, art. 6, pp. 1094-1112, Nov./Dez. 2010 www.anpad.org.br/rac



R. E. S. Fontenele 1102

As variadveis independentes ou preditoras serdo expostas a seguir, contendo suas definicdes e a
relacdo esperada com a Taxa de Atividade Empreendedora Total.

a) Renda Per Capita [RPC]: com o objetivo de identificar a influéncia da renda per capita como
varidvel explicativa da taxa de atividade empreendedora total, levantaram-se as seguintes
hipoteses.

H1: Paises com uma renda per capita mais baixa tém maior probabilidade de serem mais
empreendedores que paises com renda mais alta. Desta forma, espera-se que essa variavel tenha
relacdo negativa com a taxa de atividade empreendedora total, indicando que quanto menor a renda
per capita de um pais, maior é a propensao de pessoas em busca de oportunidades de negdécios por
conta-propria (empreendedorismo de necessidade).

H2: A renda per capita em paises mais ricos tém pouco influéncia na taxa de empreendedorismo,
pois a atividade empreendedora tem uma maior associacdo com a inovacdo (empreendedores
schumpeterianos) (empreendedorismo de oportunidade) conforme Stel et al. (2005).

b) indice de Competitividade Global [GCI]: O Global Competitiveness Index [GCI], indice criado em
2004 pela equipe do World Economic Forum [WEF], juntamente com o Professor Xavier Sala-i-
Martin, da Columbia University, leva em consideracdo o nivel de desenvolvimento dos paises e
inclui variaveis econémicas, institucionais, educacionais etc. que definem a competitividade de
uma nacdo, isto é, sua capacidade de crescimento futuro.

Inicialmente, 0 Global Competitiveness Index [GCI] buscava integrar aspectos micro e
macroecondmicos em um Unico indicador. Entretanto, além de ser dividido em dois indicadores, nos
altimos anos o GCI incorporou ao estudo de competitividade fatores que, apesar da sua importancia,
ndo eram até entdo incluidos como indicadores relacionados a eficiéncia do mercado de trabalho de
um pais. Além de uma reorganizacdo dos demais indicadores em nove pilares de competitividade,
descritos abaixo, foram também incluidos indicadores relacionados a salde da populagdo (ex:
mortalidade infantil, ocorréncia de HIV, etc.) e ao desenvolvimento da infraestrutura (ex: qualidade
dos portos, rodovias, telefonia, etc.) (Arruda et al., 2007).

1. InstituicOes: refere-se a transparéncia, grau de corrupgdo e eficiéncia do setor publico, protecdo
aos direitos de propriedade, qualidade da seguranca publica, além da ética das empresas e eficacia
das auditorias e padrdes contabeis do setor privado.

2. Infraestrutura: relacionado a qualidade da infraestrutura de transportes, comunicacdo e de
fornecimento de energia.

3. Macroeconomia: refere-se ao nivel de endividamento, inflagdo, contas publicas e spread
bancario.

4. Saude e educacdo primaria: refere-se a incidéncia de doengas e seus impactos na economia, a
expectativa de vida e a abrangéncia do sistema educacional primario.

5. Educacdo superior e treinamento: refere-se a abrangéncia e qualidade do sistema educacional
nos niveis secundario e terciario, além dos servicos de treinamento e pesquisa especializados.

6. Eficiéncia do mercado: faz referéncia as distorgdes existentes, tamanho e grau de competi¢do no
mercado de bens; flexibilidade e praticas no mercado de trabalho e acesso, disponibilidade e
sofisticacdo do mercado financeiro.

7. Prontidao tecnolégica: relacionada a difusdo de tecnologias nas firmas.

8. Sofisticacdo dos negdcios: relacionado a qualidade e quantidade de fornecedores locais, as
praticas empresariais e a natureza da vantagem competitiva das firmas.

9. Inovagdo: refere-se a capacidade inovativa da economia.
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A pesquisa testou o nivel de influéncia dos indices de competitividade na Atividade Empreendedora
Total [TEA]. Portanto, com o intuito de testar a influéncia dos indices de competitividade como
variavel explicativa da taxa de atividade empreendedora total, levantaram-se as seguintes hipdteses.

H3: Os pilares de Competitividade medidos pelo GCI estdo positivamente correlacionados com a
Atividade Empreendedora Total [TEA] nos paises de renda mais alta.

H4: A relacdo entre empreendedorismo e competitividade inexiste nos paises de renda mais baixa.

Os dados da pesquisa foram extraidos dos sites do GEM, do WEF e de outras fontes secundérias,
tais como a International Macroeconomic Data [ERC] e 0 World Economic Outlook do Fundo
Monetéario Internacional [FMI], e os procedimentos da regressdo cross-section pelo método dos
Minimos Quadrados Ordinrios foram executados no software SPSS 6.1. Os dados sdo referentes ao
ano de 2007 e foram obtidos para 64 paises, escolhidos pelo fato de figurarem em ambos os estudos:
GEM e GCI.

ANALISE DE RESULTADOS

Na primeira parte, faz-se uma analise preliminar dos dados, buscando-se identificar padrdes e
caracteristicas das variaveis selecionadas. Em seguida sdo apresentados e analisados os resultados
obtidos na andlise de regressao.

Caracterizagdo

Dos paises avaliados, a maior parte estava situada na Europa (42,2% ou 27 paises), 14 eram asiaticos
(21,9%), nove na América do Sul (14,1%), quatro na América Central (6,3%), quatro na Africa
(6,3%), trés na América do Norte (4,7%) e os trés restantes na Oceania (4,7%).

A maioria dos paises, mesmo entre os desenvolvidos, apresenta diferencas nas estimativas do Total
Entrepreneurial Activity [TEA]. Os dados demonstram diferengas acentuadas, por exemplo, entre
paises como Japdo, Franca, Bélgica e Suécia, com taxas inferiores as obtidas por paises como 0s
Estados Unidos, Canada, Australia e Coréia do Sul. Por outro lado, alguns paises em desenvolvimento
apresentam taxas elevadas do TEA, como € o caso do Brasil e do México.

Quanto ao Produto Interno Bruto, havia maior nimero de paises de alta renda: 45,3% (29 paises)
tinham PIB per capita anual maior que US$ 20.000.

Quinze paises (23,4%) tinham PIB per capita entre US$ 1.000,00 e US$ 5.000, catorze (21,9%)
entre US$5.000 e US$ 10.000, quatro (6,4%) entre US$ 10.000 e US$ 20.000 e apenas dois abaixo de
US$ 1.000.

Os ultimos relatérios do GEM demonstram a existéncia de uma relagdo inversa entre renda per
capita e atividade empreendedora total, a partir de uma curva U. A Figura 1, construida a partir dos
dados dos 64 paises selecionados para a pesquisa, ilustra essa relagdo e confirma os resultados do
GEM.
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Figura 1. Taxa de Empreendedorismo Total e Renda Per Capita (US$), 2007.

Fonte: elaborado pelo autor.

Este resultado, que revela que existe uma relacdo negativa entre a atividade empreendedora total e a
renda per capita, corrobora a conclusdo de trabalho de uma amostra de 36 paises (Stel et al., 2005).
Entretanto, nos dezoito paises relativamente mais ricos da amostra, a Figura 1 sugere uma relagdo
positiva entre a atividade empreendedora total e a renda per capita. Nos outros dezoito paises da
amostra a relagdo € inversa.

Esses dados revelam as diferencas do tipo de empreendedorismo que ocorrem entre os paises. Nos
paises de menor renda o tipo de atividade empreendedora que prevalece é o empreendedorismo por
necessidade, visto que a falta de uma melhor alternativa de trabalho produtivo motiva as pessoas a
uma ocupacdo alternativa ao desemprego. Pesquisas realizadas em alguns paises da OCDE
(Audretsch, Carree, Stel, & Thurik, 2005) e em regides do Reino Unido (M. T. Robson, 1998)
mostram que quanto maior a propor¢do de trabalhadores por conta-prépria, maior é a atividade
empreendedora. No Brasil a pesquisa de Barros e Pereira (2008) aponta um efeito negativo e
significativo da atividade empreendedora sobre a taxa de desemprego: nos municipios mineiros
selecionados para a pesquisa apresentam menor desemprego quando ha maior propor¢do de
trabalhadores por conta-propria, variavel esta utilizada para representacdo do empreendedorismo.

Andlise Econométrica

Para atingir o objetivo da presente pesquisa, que € analisar a influéncia da renda per capita e dos
indicadores de competitividade na taxa de empreendedorismo a partir dos dados de 64 paises, serdo
adotados dois modelos econométricos, empregando-se o Método dos Minimos Quadrados.
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Os paises foram divididos de acordo com a renda per capita. De um lado, um grupo formado por
paises com renda inferior a US$ 30.000, que se encontram na faixa decrescente da curva U (Figura 1)
e, de outro lado, os paises com renda superior a US$ 30.000, que se encontram na faixa crescente da
referida curva. Assim, levando-se em conta que o empreendedorismo de oportunidade ocorre
predominantemente nos paises de renda mais elevada, procurou-se identificar dentro do universo da
pesquisa a amostra que assegurasse maior robustez nos resultados. Os demais paises ndo componentes
desse grupo de renda foram analisados separadamente, mas admitiu-se que eles revelam taxas de
empreendedorismo que ndo sdo associadas aos chamados modelos schumpeterianos de crescimento,
mas de que se predomine o empreendedorismo de necessidade.

Antes da apresentacdo e andalise dos resultados obtidos das regressfes dos modelos econométricos,
optou-se, preliminarmente, por abordar sobre os coeficientes de correlacdo (r) entre as variaveis
preditoras e a variavel dependente.

Duas ou mais variaveis sdo ditas correlacionadas se as mudan¢as em uma varidvel estdo associadas a
mudan¢a em outra. Quanto maior o coeficiente obtido, mais forte é a relagdo e, portanto, maior a
preciséo preditiva.

i. Resultados e Analise do Modelo Econométrico para os Paises com Renda Per Capita
Superior a US$ 30.000

Os resultados revelam que as varidveis Renda Per Capita [RPC] e Eficiéncia do Mercado de
Trabalho [EMT] possuem correlagdo positiva com a variavel dependente na ordem de 0,39931 e
0,3905 respectivamente. De acordo com Hair ez al. (2005), os coeficientes obtidos por estas variaveis
revelam uma moderada associacdo com a variavel dependente.

Ja a variavel Sofisticacdo dos Negocios [SNE], apesar de obter uma correlacdo acima das demais (-
0,4367), apresentou sinal negativo, o que leva a refutar a hipotese de que o ambiente relacionado a
qualidade e quantidade de fornecedores locais, as praticas empresariais e a natureza da vantagem
competitiva das firmas influenciam o empreendedorismo.

As demais varidveis componentes do GCI obtiveram as seguintes correlagdes: Instituicdes
(INS)(0,0317), infraestrutura (INF)(-0,229), Estabilidade Macroecondmica (MAC)(-0,0764), Saude e
Educacdo Priméaria (SEP)(0,1091), Educacdo superior e treinamento (EDU)(0,1288), Eficiéncia do
mercado (EFM)(0,3906), Sofisticagdo do Mercado Financeiro (SMF)(0,2621), Prontiddo tecnoldgica
(PTE)(0,1718), Tamanho do Mercado (TME)(-0,1828) e Inovagdo (INO)(-0,0736). Esses valores
indicam que a forca de associacdo entre estas variaveis e a variavel dependente é leve, quase
imperceptivel.

ApoOs essa exposicdo sobre o grau de associagdo entre as varidveis, sao apresentados, a seguir, 0s
resultados obtidos dos modelos economeétricos, com o objetivo de captar os efeitos da renda per capita
e dos indicadores de competitividade medidos pelo GCI sobre a taxa de atividade empreendedora
total.

Tendo em vista 0 nUmero de variaveis, optou-se, preliminarmente, por efetuar a regressdo pelo
método stepwise. A metodologia consiste em um processo sequencial de inclusdo de variveis
preditoras, uma a uma, selecionando-se a cada passo a que apresenta maior contribuicdo para explicar
a variavel dependente e, eventualmente, descartando varidveis selecionadas em passos anteriores, se
atingirem o nivel critico de significancia. O procedimento chega ao fim, quando ndo h& mais nenhuma
variavel ndo incluida que seja capaz de contribuir significativamente e nenhuma variavel incluida que
deva ser descartada.

A equacdo estimada para 0 Modelo Economeétrico é:

TEA = o + B, RPC + B> EMT — f3; SNE (01)
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Os resultados obtidos da regressdo sdo o0s seguintes:
TEA = 15,6939 + 0,000098 (RPC) + 1,5486 (EMT) — 3,8984 (SNE) (02)
Os coeficientes da regressdo estdo dispostos na Tabela 1.

Tabela 1

Resultados do Modelo de Regresséo Linear Multipla

Variaveis Coeficientes t Sig.
Constante 15,6939 2,456 0,024
RPC (Renda Per Capita) 0,000098 2,218 0,039
EMT (Efic. do Merc. de Trabalho) 1,5486 2,238 0,038
ENC (Sofisticacdo dos Negdcios) -3,8984 -3,415 0,003
R 0,54
R? ajustado 0,46
N° de Observacdes 22

Nota. Fonte: elaborado pelo autor.

A varidvel Renda Per Capita [RPC] apresentou relagdo positiva com o empreendedorismo,
sugerindo que maior renda acarreta maior nivel de empreendedorismo, porém quase que
insignificante. Esta variavel indica que um aumento em US$ 1.000 na renda per capita dos paises da
amostra, a taxa de empreendedorismo aumenta 0,98.

A variavel Eficiéncia do Mercado de Trabalho [EMT] revelou influéncia positiva, confirmando a
expectativa de que quanto maior a flexibilidade e praticas no mercado de trabalho se refletem
positivamente no empreendedorismo. Para cada unidade de aumento do nivel de eficiéncia do mercado
de trabalho o empreendedorismo apresenta em 1,54.

A Sofisticacdo dos Negocios [ENC], por sua vez, apresentou relagdo contrdria a prevista
inicialmente. Esperava-se uma relacdo positiva, sob o pressuposto de que maior a quantidade de
fornecedores locais e melhores sdo as praticas empresariais e a vantagem competitiva das firmas, mais
favoraveis sdo as condi¢cGes para o empreendedorismo. Entretanto, o resultado indicou relagdo
negativa, sugerindo que, para 0s paises analisados, quanto melhor a eficiéncia, menor é o nivel de
empreendedorismo: para cada unidade de aumento do nivel de sofisticacdo dos negdcios, a taxa de
empreendedorismo apresenta reducdo de 3,89.

O R? representa a correlacéo entre os valores observados nas variaveis independentes e os valores da
variavel dependente. Este indicador mede o percentual da variacdo total verificada na variavel
dependente, que é explicada pela variagdo nas varidveis independentes.

Observa-se que o R2 ajustado é igual a 0,46, indicando que o modelo explica em 46% a taxa
empreendedora dos paises analisados por este estudo com renda per capita acima de US$ 30.000.
Além disso, o Teste F de Analise de Variancia, que mede a significancia do modelo como um todo, se
mostrou favoravel, como mostra a Tabela 2.

ANOVA, segundo Barbetta (2003, p. 272), “fornece o resultado estatistico da hipo6tese nula, ou seja,
por esta hip6tese o conjunto de variaveis independentes em estudo ndo tem poder de explicacdo sobre
a variavel dependente. Este teste € conhecido como teste F da analise da variancia”. Verifica-se na
Tabela 2 que F = 7,0375, com correspondente significancia proxima de 0,00. O teste estatistico,
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portanto, rejeita a hipotese nula, indicando que as varidveis independentes escolhidas sdo significativas
para explicar a variavel dependente.

Tabela 2

Andlise da Variancia da Regressao Linear Multipla

Modelo Soma dos Quadrados Média Quadratica F Sig.
Regressédo 71,7198 23,906 7,0375 0,0024
Residuo 61,15 3,397

Total 132,87

Nota. Fonte: elaborado pelo autor.

ii. Resultados e Anélise do Modelo Econométrico para os Paises com Renda Per Capita Inferior
a US$ 30.000

A variavel Renda Per Capita [RPC] revelou influéncia negativa sobre o empreendedorismo,
confirmando a expectativa de que uma renda per capita mais baixa tém maior probabilidade de serem
mais empreendedores que paises com renda mais alta. De acordo com Hair e al. (2005), o coeficiente
de -0,5336 revela moderada associacdo com a variavel dependente. Este resultado confirma a Hipétese
n°1, indicando que quanto menor a renda per capita de um pais, maior é a propensdo de pessoas em
busca de oportunidades de negdcios por conta-prdpria: € o empreendedorismo de necessidade.

Todas as variaveis componentes do GCI apresentaram correlacdo negativa com a variavel
dependente, exceto a variavel Sofisticacdo de Negocios; porém os coeficientes dessas varidveis se
apresentaram com moderada associacdo, como foi 0 caso da Salde e Educacdo Primaria (SEP)(-
0,4988), Infra-Estrutura (INF)(-0,4823), das Instituicbes (INS)(-0,4412). As demais variaveis
componentes do GCI apresentaram também sinais negativos e pequenas associacles, quase
imperceptiveis, como foi o caso das varidveis Eficiéncia do mercado (EFM)(- 0,1840) e Tamanho do
Mercado (TME)(-0,1779).

Com o objetivo de captar os efeitos da renda per capita e dos indicadores de competitividade
medidos pelo GCI sobre a taxa de atividade empreendedora total, optou-se, preliminarmente, por
efetuar a regressao pelo método stepwise.

Apos identificar as variaveis significativas por meio desse método, a equagdo estimada para o
Modelo Econométrico é:

TEA = a— B; RPC + B, EMT — B; SNE (03)
Os resultados obtidos da regressdo sdo o0s seguintes:

TEA = 16,1219 — 0,00054 (RPC) + 1,5621 (EMT) — 1,4641 (SNE) (04)
Os coeficientes da regressao estdo dispostos na Tabela 3.

A varidvel Renda Per Capita [RPC] apresentou relacdo negativa com o empreendedorismo,
sugerindo que menor renda acarreta maior nivel de empreendedorismo, porém quase insignificante.
Esta variavel indica que um aumento em US$ 1.000 na renda per capita dos paises da amostra, a taxa
de empreendedorismo diminui 0,54.
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Tabela 3

Resultados do Modelo de Regresséo Linear Multipla

Variaveis Coeficientes t Sig.
Constante 16,1219 1,477 0,148
RPC (Renda Per Capita) 0,00054 -2,918 0,006
EMT (Efic. do Merc. de Trabalho) 1,5621 0,627 0,534
ENC (Sofisticacdo dos Negdcios) -1,4641 -0,591 0,557
R 0,29
R? ajustado 0,24
N° de Observacdes 42

Nota. elaborado pelo autor.

O R2? ajustado é igual a 0,24, indicando que o modelo explica em 24% a taxa empreendedora dos
paises analisados por este estudo com renda per capita abaixo de US$ 30.000. Além disso, o Teste F
de Analise de Variancia, que mede a significancia do modelo como um todo se mostrou favoravel,
como mostra a Tabela 4.

Verifica-se na Tabela 3 que F = 5,291, com correspondente significancia préxima de 0,00. O teste
estatistico, portanto, rejeita a hipdtese nula, indicando que a varidvel independente escolhida é
significativa para explicar a variavel dependente.

Tabela 4

Analise da Variancia da Regressao Linear Multipla

Modelo Soma dos Quadrados Média Quadratica F Sig.
Regresséo 709,207 236,4 5,291 0,0037
Residuos 1.697,97 44,68

Total 2.406,94

Nota. Fonte: elaborado pelo autor.

CONCLUSAO

O presente trabalho teve como principal objetivo investigar a influéncia da renda per capita e os
pilares da competitividade definidos pelo GCI na promocao do empreendedorismo; foram estudados e
comparados 64 paises, com diferentes caracteristicas, presentes nos estudos GEM.

Embora vérios autores e organizacfes (Acs & Armington, 2004; Carree, Stel, Thurik, Wennekers,
2002; Wennekers, Stel, Thurik, & Reynolds, 2005; World Bank, 2007) identifiguem o impacto da
competitividade para o desenvolvimento do empreendedorismo, o presente estudo ndo chegou a
mesma concluséo.

O estudo aponta que os pilares da competitividade do GCI parecem atuar em dire¢do contréria a
promocao do empreendedorismo nos paises com renda per capita abaixo de US$ 30.000 e de forma
positiva, mas insignificante, nos paises com renda per capita superior a US$ 30.000.
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Os resultados para os paises de renda mais alta revelaram em quase todas as variaveis do GCI
correlagdes positivas com a taxa de empreendedorismo, medida pelo GEM. Porém, apenas as variaveis
Eficiéncia do Mercado de Trabalho e Sofisticagdo dos Negocios sdo estatisticamente significantes;
apenas a primeira associa-se positivamente, enquanto que a segunda, por sua vez, apresentou resultado
contrério ao esperado.

Nos paises com renda per capita inferior a US$ 30.000 a relagdo € inversa em quase todas as
varidveis definidas e sem significacdo estatistica suficiente para fazerem parte do modelo
econométrico. Este resultado pode ser explicado pela existéncia de um empreendedorismo de baixa
produtividade, em geral constituido por pessoas que buscam ocupacdes alternativas ao desemprego ou
pela falta de oportunidades no setor formal: é o empreendedorismo de necessidade.

Os resultados do estudo revelaram ainda uma associa¢do negativa entre a atividade empreendedora e
0s niveis de renda, corroborando uma conclusdo de uma amostra de 36 paises (Stel et al., 2005). As
hipébteses relacionadas a influéncia da renda per capita como variavel explicativa da taxa de atividade
empreendedora total foram confirmadas para os dois grupos de paises. Para 0s paises menos ricos, a
renda per capita tem relacdo negativa com a taxa de atividade empreendedora total, indicando que
guanto menor a renda per capita de um pais, maior é a propensao de pessoas em busca de
oportunidades de negdcios por conta-prépria: empreendedorismo de necessidade. Nos paises mais
ricos a renda per capita tem pouca influéncia na taxa de empreendedorismo, 0 que leva a supor que a
atividade empreendedora tem maior associacdo com a inovacdo (empreendedores schumpeterianos)
(empreendedorismo de oportunidade).

Uma das contribuicbes do artigo estd na busca do entendimento das diferencas dos tipos de
empreendedorismo e da influéncia da competitividade no processo empreendedor que ocorre em
paises de diferentes niveis de renda e desenvolvimento.

Para trabalhos futuros, recomenda-se uma investigacdo mais aprofundada no sentido de encontrar as
razdes de os pilares de competitividade terem apresentado em alguns casos influéncias negativas no
empreendedorismo, e em outros ndo apresentarem significAncia estatistica, indicando que sua
influéncia ndo € relevante na determinacdo da TEA. Sugere-se, ainda, que este estudo seja replicado
longitudinalmente, em outros anos, com o intuito de reduzir eventuais impactos pontuais em alguma
economia.

Artigo recebido em 16.07.2009. Aprovado em 03.05.2010.
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